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Sektorun trendlerine genel bakis...

Degerli Perakende Cagi okurlar; acisiyla, tatlisiyla
bir yil daha geride birakiyoruz. 2017 yilini, sektérimuiz
acisindan degerlendirdigimizde; hareketli bir tabloyla
karsllastigimizi séyleyebilirim...

2018 yilinda ise sektdrin trendlerinde dnemli
degisiklikler olacak gibi gérintyor. Kilit noktalardan biri
teknolojinin perakende sektdrline yansimasi...

Teknolojinin gelisimi, perakende sektérinin
trendlerini ciddi anlamda etkiliyor ve mUsterilere yeni

olanaklar sagdlayarak, farkli pencereler aciyor. Bu De r
olumlu trendleri; yukselen mobil aligveris, sunulan en e :

musteri deneyimi, kisisellestirilen Griinler ve sirket AUISVERIS KOLTORO DERGISI  Sap 44/ Acik 2017 ¢ 7 CAGI

cagatay@perakendecagi.com

blnyesindeki yetenekleri koruma basliklar altinda ‘
toplayabiliriz. Perakende sektdriindeki bu gelisim, tek- P
noloji paydasinda birlesiyor. Teknoloji penceresinden ‘

sekidre bakan sirketler rakipleri karsisinda Ustinlik
o . . . | .(‘a It:IIInslnemmm
saglyor... Ayni zamanda, mobil aligveris de blylimeye nmmw
devam ediyor ve ¢zellikle akilll telefonlar perakende
alisverislerinde basrolli kapmak Uzere... j 5 E::E‘?Jna,;
Hangl Duygulards

, Yazdhipm Antath

TUm bunlarin yani sira; uzmanlar perakendenin -
gelecegini “kisisellestirme” basligr altinda topluyor. ﬂ:ﬁ:ﬁ Kisiyi
Perakendeciler zaten kisisellestirmenin glictini kes- e
fetmeye basladi. Gelistirilen son teknolojiler, pera-
kendecilerin zorlayic modern tlketicinin beklentilerini
karsllayabilmesine ve rakiplere Ustinlik saglamasina
olanak taniyor. L2 ‘

Onemli olan yetenegi yakalamak ve bunu koru- ST ———
mak... Ozetle; bu dijital devrim, perakende sektdriini
benzersiz bir degisime ugratiyor...

N tas

oodProduct

2018 yili hepimize hayirl olsun...
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Perakende Guinleri’17’ ufuk acan oturumlarla sona erdi

Perakende Giinleri’17’nin son iki oturumunda Pera-

kende Fiitiiristi Doug Stephens, Amazon’un sahip oldugu
vizyon dogrultusunda hayata gecirdigi projeleri ve Tiirkiye
pazarina girmesi igin tilkemizin kargiladigh kriterleri paylagir-

ken, Prof. Dr. llber Ortayli ve Prof. Dr. Deniz Ulke Aribo-
dan, gecmisten giiniimiize bu topraklarin ticari ge¢misini,
tiiccarhk kavramini ve geleneksel esnaflik kiiltiiriinii giinde-
me tagid.

‘Aligveris Diinyasini Sallayan Gii¢: Amazon’ baslikh
konugmasit ile {inlii Perakende Fiitiiristi Doug Stephens Pe-
rakende Giinleri’17nin ikinci gliniinde Amazon’un durdu-
rulamaz gelisimini ve perakende diinyasini degistiren yeni
stratejilerini katiimcilarla paylasti. Prof. Dr. lber Ortayh ve
Prof. Dr. Deniz Ulke Aribogan ise ‘Muhtesem Ikili’ bashkli
oturumda Tiirkiye, tarih ve diisiince yolculuguna ¢ikardi.
Gegmisten giiniimiize tarihsel gelisime, iilkelerin siyasal
durumlarinin ekonomiye ve diinyaya olan etkilerine iligkin
bilgiler veren Ortayh ve Aribogan, katilimcilara yiizyillardir
siiregelen tiiccarlik seriiveninden, Osmanl Imparatorlugu’n-
da esnafliga ve Cumbhuriyet tarihinde yasanan ticari faaliyet
ve girisimlere kadar genis bir yelpazede igerikler aktardi.

e Superirands .\up

B5 - Superrands  Supertrands
pecheans  Superbrands e
5 Suertrands — Superbrans

Sarelle “TUrkiye’nin

SUper Markas!” segildli

Uluslararast marka degerlendirme kurulusu Superb-
rands’in The Nielsen Company is birligiyle yaptigi aras-
tirma sonucunda Sarelle “Tiirkiye nin Stiper Markasi”
secildi. Gectigimiz giinlerde Hilton istanbul Bosphorus
Hotel'de gerceklestirilen &diil téreni ile Tiirkiye nin
siiper markalarina ddiilleri verildi. Gecenin sunuculugu-
nu istlenen tinlii oyuncu Ali Poyrazoglu, Superbrands
secilen markalara édiillerini takdim ederken Sarelle
adma adiilii Sanset Gida Pazarlama Miidiirii Ash Eren

Sengezer aldi.

10

BrandZone “Yerli Market
Haftasl Fuari’na katildi

Yerli ve yerel tedarik-
gileri, distribtitorleri ve
perakendecileri bir araya
getiren “Yerli Market Haf-
tast Fuar1” bu yil iglincii
kez topland:. Ttirkiye'deki
markalar igin fiyat/reka-
bet aragtirma hizmetleri
sunan, etkinligin aragtirma
sponsoru olan BrandZone
da fuardaki yerini ald.

Fuar, Istanbul merkez-
li yerli market zincirleri
ile tedarikgiler arasinda
ylizlerce B2B goriigme-
ye sahne oldu. Basih ve
online fiyat verilerini
arastirnip takip eden, en
gtincel pazar arastirma
analizlerini sunan Brand-
Zone, etkinligin arastirma
sponsoru oldu. BrandZone
ayrica 10 No’'lu standinda
tedarikgiler ve perakende-
cilerle bir araya geldi.

T L aTTETTE ==
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Istanbul PERDER

Baskani Ramazan Ulu:
Kararin yeniden gozden
gecirilmesini umuyoruz!

Ramazan Ulu, yaptigi aciklamada Gida Tarim ve Hay-
vancilik Bakanh@i'na bagh Et ve Siit Kurumu Genel Miidiirlii-
gii'niin yaph@ marketlere ucuz ve uygun fiyattan et satigina
iliskin agiklamasinin kendilerinde hayal kirikhgina neden ol-
dugunu bildirdi. Yeni dénemde anlagsma imzalayan iki market
zincirinin kiymay1 29, kusbagi eti ise 31 liradan satacagim

hatirlatan Ulu, sézlerini soyle siirdiirdii:

“Istanbul PERDER catisi altindaki 45 tiyemizin bin 506
marketi bulunuyor. Tiirkiye genelinde ise 3 bin 500 civarinda
yerli zincir market yer aliyor. Bizim bu rakamdan mevcut
sartlarla ucuz et satma imkanimiz yok. Bu durumda hak-
siz rekabet ortaya cikiyor. Miigterilerimiz nezdinde bir dizi
olumsuzluklar yagariz. Bu sadece et satiginda ciro kaybina
neden olmaz, miisterimizi kaybederiz, bir bakima gelecegimi-
zi kaybederiz. Bu nedenle, on binlerce ¢aliganimizi ve bizleri
magdur edecek kararin gézden gegirilmesini umuyoruz.”

Ll

Istanbul PERDER

lestirildi.

Viking Temizlik’'i ziyaret etti

Istanbul PERDER Uyeleri, ‘Uretici-Perakendeci Bulusmalar1’
kapsaminda Viking Temizlik Fabrikasi'na ziyaret gergeklestirdi.
[zmir Kemalpasa'da bulanan fabrikada Viking Temizlik ve Kozme-
tik Uriinleri Icra Kurulu Baskan1 Hayrettin Avci tarafindan karsi-
lanan Istanbul PERDER Uvyeleri, iiretimle ilgili boliimleri, teknik
yoneticilerin konuyla ilgili agiklamalanyla birlikte inceledi. Fabrika
gezisinin ardindan Istanbul PERDER Uvyeleri'ne Viking Temizlik'in
gecmisten bugiine gelisimi ve hedeflerini anlatan sunum gercek-

Kerevitas ve Besler'in glc birligi resmilesti

Superfresh markasiyla dondurul-
mus gida pazarinda agtk ara lider olan,
ayn zamanda ton baligi ve konserve
{iretimi de yapan, sektériin biiyiik
oyuncularindan Kerevitas, yag pazarin-
da Bizim Yag, Teremyag, Luna, Yayla

gibi tanminmug, pazar lideri markalari
olan, Marsa'yi da biinyesinde bulun-
duran pazar lideri Besler’i satin alma
islemini resmen tamamladi. Satin alma
sonrasinda, Tiirkiye nin halka acik en
biiyiik ikinci gida firmasi olma yolunda

onemli bir adim atan Kerevitas; gticlii
6zkaynak ve istikrarlt biiyiime trendi
ile gida alanminda bir¢ok farkli sahaya
yatinm yapabilecek mali giice sahip
olurken, siirdiiriilebilir biiyiimesini
devam ettirmeyi de hedefliyor.

1
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Cumhurbagkani Recep Tayyip Erdogan:
Reel ekonomi dedikodulara degil gerceklere
ve firsatlara itibar ediyor!

lestirilen Yunanistan ziyareti sebebiyle
etkinlige katilamayan Cumhurbagkam
Recep Tayyip Erdogan, génderdigi
yazili mesajda, Tiirkiye'nin son yillarda
karsi karsiya geldigi tiirlii engellemeler
ve sikintilara ragmen, igine kapanma-
yip aksine diinyaya daha da acildigini
vurguladi. Erdogan, etkinlige katilan
vatirimcilara, “Yurtdisindaki biitiin
olumsuz propagandalara ragmen,
sizlerin bugilin burada olmasini 6nemli
goriiyoruz. Bu tavrinizla, reel eko-

Globalturk Capital tarafindan, etkinliginde, Cumhurbagkani1 Recep nominin soylentiler ve dedikodulara
EMPEA is birliginde bu sene 3’iinciisi ~ Tayyip Erdogan’in vatirimcilara mesaji ~ degil, gergeklere ve firsatlara itibar
gerceklestirilen “Tiirkive ve Cevresin-  damga vurdu. 65 il sonra ilk kez ettiginin gostermis oldunuz.” diye
deki Ozel Sermaye Fonlar1 Yatirimlar”  cumhurbaskani seviyesinde gergek- seslendi.

Ayakkabi Dlnyasi’'nin
2020 ciro hedefi 637 milyon TL!

Her yastan tiiketiciye birbirinden cazip segenekler sunan
Ayakkabi Diinyas, tiiketicilerinden aldigi destek ile biiyii-
me ivmesini siirdiiriiyor. Bu dogrultuda 2017 yilinda 250
milyon TL’ye yaklagan ciro rakam elde eden Ayakkabi
Diinyasi, vil icerisinde ulagh@ 70 magaza sayist ve 750

kisilik istihdamu ile

@,, i dikkat cekiyor. Yeni
‘ 3 gelistirdikleri bayilik

FRANCHISE SiSTEMi

sistemi ile biiyiimeye
gl devam edeceklerini
D belirten Ayakkab:
Diinyasi Genel Mii-
diirti Uygar Turcan,
2018 yiinda 345
milyon TL, 2019
yilinda 467 mil-
yon TL, 2020 yih
sonunda ise 637
milyon TL ciroya
ulagmay1 amacladik-
larini da aktariyor.

LANSMANI
Blrllkte
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saglikliKal!
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Yayla Klasik
Yoyia Gurme Fit

“Yasam Senin, Saglkl Kal!”

Zengin {iriin gamini “Yasam Senin, Saghkh Kal!” style-
mi ile sosyal medyaya tagiyan Yayla Bakliyat, etkin igerik ve
miisteri yénetimi ile Business Life Dergisi En Sosyal 500
Sirketi aragtirmasinin sonuclarina gére Gida kategorisinde
en iyi sirketler arasinda yer aldi. Sosyal medya hesaplari
ile bakliyat, piring ve bulgur iiriinlerinin saglhk agisindan
faydalarmi isleyen ve 15 dakikada hazirlanan pratik sebzeli
bulgur serisi Yayla Gurme Fit ile iletisim yapan sirket, miis-
teriler tarafindan begenilerek takip ediliyor.
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VESTEL DIJITAL )
BiLGILENDIRME EKRANLARI ILE
TEKNOLOJI HAYATLA BULUSUYOR!

Vestel'in miisteri bazl, ihtiyaca yénelik c6ziimleri
ve genis driin ailesi ile hedef kitlenize
aninda ve etkili erisim saglayin.

#GURURLAYERLI |

VIDEOWALL

c—

BiLGILENDIRME EKRAN|

LED WALL

NV

VA

VAN
\
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Her sektore ve musteriye 6zel Dijital Bilgilendirme Ekranlari ile
tek merkezden icerik yonetimi hizmeti, musteri odakli esnek ¢céztumler ile
dogru yerde ve zamanda istediginiz etkiyi yaratmak icin Vestel Teknoloji Céziimleri;
satis sonrasi hizmet gicu, kalitesi ve genis servis adi ile 7/24 yaninizda.

(@ ZORLU | infoavesteiteknoioiicomtr | iteknoloflcomtr | 0212 456 24 27 VESTEI_ ‘ Teknoloji Cozamleri
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Sektorun dund, buglnu ve yarini masaya yatirildi

Perakende sektériiniin gelisimi icin ~ ya yatirildi. TTSO Bagkani M. Suat da yatirimim Tiirkiye'ye yapan, énemli
Tiirkiye genelinde farkh organizasyon-  Hacisalihoglu, Trabzon Vali Yardimcisi  oranda istihdam saglayan, krizlerde
lara imza atan Tiirkiye Perakendeciler = Nusret Sahin’in konusmalarnyla acilan ~ ekonominin hareketlenmesine en

Federasyonu'nun (TPF), Trabzon’da etkinlik, 500’e yakin perakendeci, biiyiik katkilardan birini saglayan ve
Karadeniz PERDER ev sahipliginde tedarikci ile STK temsilcisinin yogun yerel ekonominin can damarlarindan
diizenledigi Perakende Konferansi ile katilimi ile gerceklesti. biri olan yerel perakendecilerin agresif
sektdriin diinii, bugiinii ve yarim masa- Organizasyonun agilis konugmasin-  tutumdan uzak ¢ahgmalarim siirdiir-
diigiinii belirten TPF Bagkani Mustafa l

Altunbilek, “Son villarda sektériimiizde
biiyiik bir rekabet var. Giderek agresif-
lesen rekabet ortaminda yerel zincirler
olarak bizler, sektdriimiiziin 6éniinde
engel olan sorunlara ¢ziim {iretmek,
calisanlarimizi donanimli hale getir-
mek, sektére yeni teknolojiler kazan-
dirmak, tireticimizi, tedarik¢imizi, is or-
taklarimizi ve marketlerimizde aligveris
yapan miisterilerimize deger yaratmak
icin zaman mevhumu gézetmeksizin
calisiyoruz” dedi.

Vestel’e “En Yenilikgi
Marka” oduld

Turkiye'nin teknoloji devi Vestel, diinyanin en iyi
markalarinin yanstigi Plus X Award’da yilin en yenilikgi
markasi secildi. Diinyanin en prestijli yarismalarindan
biri olan Plus X Award’da, teknoloji diinyasina kattigi “H ep daha iyisi"
yeniliklerin yani sira tasarim alaninda da dikkatleri tizeri-
ne ¢eken Vestel, telekomiinikasyon iiriin grubunda ‘En
Yenilik¢i Marka’ édiiliine layik gorildii.

Plus X Award, 14 yili agkin siiredir diizenleniyor ve
her yil teknoloji, spor ve yasam alanlarinda diinyanin
onde gelen markalarim édiillendiriyor.

Eruslu’dan onemli atama...

Uzun yillar Colgate Palmolive’de, satis departmaninin
pek ¢ok kademelerinde bagarih calismalara imza atan ve
son olarak EGE Bélgede Is Gelistirme Miidiirii olarak gérev
vapan Ertan DINCEL; bugiine kadar edindigi deneyim ve
tecriibelerini 2017 yilinda bebek bezi ve 1slak havlu katego-
risinde dikkat ¢ekici biiyiime olusturan, SLEEPY ailesinde
Ege Bolge Miidiirii olarak ise bagladi. Perakende Cagi ekibi
olarak kendisine yeni is hayatinda basarilar diliyoruz...
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MUSIAD Yurtdis: Tesklilatlanma
Komisyonu ve Komisyon Bagkani
fbrahim Uyar'in koordinasyonunda
gerceklestirilen calismalarla global

tegkilat agi, her gecen giin genisliyor.

Bu baglamda Amsterdam Subesi’'nin

ardindan Hollanda'nin Den Haag,
Utrecht ve Rotterdam sehirlerinde de
sube acihglan gerceklestirildi. Acilis
esnasinda konusma yapan MUSIAD
Genel Bagkani Abdurrahman Kaan,
“MUSIAD 1n bugiin diinyada bulundu-

gu iilke ve eristigi is insani sayisi gide-
rek artiyor. Bu bir tegkilatlanma bagari-
s1; fakat daha da 6nemlisi, MUSIAD in
Istanbul’da kiiciik bir ofiste baslayan
yolculugunun nerelere vardiginin da
bir gostergesidir. 1993 yilinda yola

— ot e

% 02 gl Decemberzo__@msrsnng =

¢iktigimizda diinyanmin her noktasina
ulasma hedefimizi bugiin gerceklesti-
riyoruz hamdolsun. Bugiin MUSIAD
olarak 24 yildir Avrupa’dayiz. Av-
rupa’daki ilk subemizi Almanya’da,
actiktan sonra Hollanda, Danimar-
ka, Belcika, Ingiltere derken bugiin
Avrupa’da 11 iilkede 24 noktadayiz.
Gittigimiz her iilkede, {iyelerimizin ve
diger is insanlarimn ticari iligkilerini
gelistirmek icin etkinlikler diizenliyo-
ruz. Is Forumlar, Ikili is goriismeleri
ve genel idare kurullarimiz bunlardan
bazilar.” dedi.

Simgek Biskiivi, Karaman Organize Sanayi Bolgesinde,
1996 Yilinda temelleri atilan ve bugiin 95 bin metrekaresi
kapali, 40 bin metrekaresi acitk olmak tizere toplam 135
bin metrekare alan tizerinde kurulu, ileri teknoloji ile dona-
tilmig modern tesislerinde, 1.500( agkin uzman galisan
ile Biskiivi, Cikolata, Kek, Gofret, Kraker ve Kruvasan
kategorilerinde olmak tizere Yillk ; Biskiivi'de 27.000
Ton, Gofret’ te 8.000 Ton, Kek iiretiminde 35.000 Ton,
Kraker’ de 10.000 Ton, Cikolata’ da 25.000 ton, Kruva-
san tretiminde 10.000 Ton olmak {izere toplam 115.000

Ton tiretim kapasitesiyle, genisg bilgi birikimi ve tecriibesiyle,

kaliteden taviz vermeden hem Yurt icinde hem de Yurt Di-
sinda genis bir tiiketici kitlesine hizmet vermektedir. Biskiivi
sektoriiniin son yillardaki en dikkat gekici firmalarindan

biri olan Simsek, 21 Yillik bu stirecte ciddi bir gelisme

ve bagari kaydetti. Degisimin gerekliligi kadar, degisim
hizinin da ¢ok énemli olduguna inanarak &zellikle, mar-

ka ve tutundurma faaliyetleri i¢in Ar-Ge ¢aligmalarina ve
Pazarlama Stratejilerine énemli bir biitce ayirarak , hem ig¢
pazarda , hem de dis pazarda farkl tatlari denemeye, farkh
tiketici gruplarina yonelik yenilikgi {irlinlerin arastirilmast,
gelistirilmesi ve {iretilmesi hususunda ¢ok 6nemli yol kat
etti. Yenilikcilik, Simsek markasini farkh ve heyecan verici

yapan en temel 6zelliktir. Bu nedenle Ar-ge departmar

, Simsek’in biiyiik énem verdigi ve siirekli yatirim yaptig
alanlardan biridir. Diinya pazarlarni yakindan inceleyen Ar-
Ge ekibimiz , bu pazarlara uygun yeni lezzetler gelistirmek
icin siirekli ¢alisiyor.
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Univera, Perakende
Gunleri 2017 de dijital
donusumu anlatti

29, 30 Kasim tarihlerinde, Liitfi Kirdar Kongre Merke-
zi'nde gergeklesen Perakende Giinleri Sponsorlari arasinda
Univera da yerini aldi. Stand ziyaret edenlerle Perakendede
Dijital Déntigtimit konustu. )

Etkinlik ile ilgili konugsan Univera Uriin Miidiirii Emre
Celik: “Artik bilgiye bircok kanaldan ulastyoruz. Tabii satin
almak istedigimiz {iriinlere de her yerden ulasmak istiyoruz...
Tiiketici, farkh kanallardan her an aligverig yapmak istiyor. Fir-
malarin birgogu cesitli satis kanallari olugturdu; fakat alt yapi/
sistem projelendirilmeden kuruldugunda, firmalar icin kotii
sonuglar dogurabiliyor. Bu zinciri, {iriiniin bulundugu depolar-
dan, son tiiketiciye hatta satis sonrasindaki servis siireclerine
kadar izlemek ve iyi yénetmek gerekiyor. Miisteride ancak
bu gekilde tam memnuniyet saglantyor. Univera olarak biz de
firmalarin bu operasyonlari eksiksiz yonetebilmeleri icin pro-
jeler iiretiyoruz. Onlara en iyi hizmeti verebilmeleri i¢in dijital
altyapiy1 saghyoruz.” dedi.

Seyidoglu Gida’ya anlamli odul

Her vil Geleneksel olarak diizen-
lenen Turkomoney Tirkiye ve Diin-
vaya deger katanlar 6diil téreninde
Seyidoglu Gida &diile layik goriildii.
Orman ve Su Isleri Bakan Veysel
Eroglu'nun da hazir bulundugu
gecede Seyidoglu Gida adina &diilii
Genel Mudiir Mehmet Goksu aldi.

Helva ve Regel Basta olmak
tizere 400’e yakin {irlin ¢esidiyle
sektorde faaliyet gosteren Seyidoglu
Gida, &diile doymuyor.

Odiil térende konugan Seyidoglu
Gida Genel Midiirii Mehmet Gok-
su, “Firma olarak gerek yaptigimiz

yatinm ve istihdam calismalari ge-
rekse de kalitemizle pek ¢ok kurum
tarafindan &diile layik gériiliiyoruz.
Tiirkiye'nin tamaminda ve 30 tilke-
de Seyidoglu Gida iiriinleri tiiketici
tarafindan biiyiik begeni topluyor.

2017 yilinda 10 milyon tl tuta-
rinda yatirima imza attik.

Lezzet ve kalite seriivenimizi
odile layik goren jliri tiyelerine
tesekkiir ederim.

Bu 6diilii markamizi bugiinlere
tagtyan calisanlarimiz adina aliyo-
rum, hepsine katkilarindan dolay:
tesekkiir ederim” diye konustu.

Davetsiz misafirlere kapilari kapatin!

Siber diinyada zararli yazihm sayist 650 milyon adedi ast1. Siirekli
gelisen yetenekleriyle cihazlarimizdaki bilgilerimize, fotograflarimiza,
paramiza ulasmaya calisiyorlar. Tam 30 yildir dijital saldinlarla miica-
dele eden antiviriis yazilim kurulusu ESET, bu yogun saldirilara cevap
veren ve kot niyetli davetsiz misafirlere kapiy1 kapatan yeni bireysel
yazilimlarini pivasaya siirdii. Ustelik cigir acan UEFI Korumast ve
Akl Ev [zleyici 6zellikleriyle.
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Avrupa Turk Perakendeciler Birligi,
TPF onderliginde kurulus ¢alismalarini baslatti

Organize perakendenin en 6nemli halkast
olan yerel zincir marketleri ayni ¢ati altinda bulus-
turan Tiirkiye Perakendeciler Federasyonu'nun
(TPF) bagarih calismalari, Avrupa’daki Tiirk
market sahiplerine de model oldu. 11 tilkeden,
350’vi agkin marketi temsil eden 35 kurucu tiye
ile Avrupa Tiirk Perakendeciler Birligi kurulusu
icin ¢alismalar basladi. 15 milyar Euro’luk pazar
temsil eden birligin hedefi, 30 iilkeye yayilarak,
100 tiyeye ulasmak... Danimarka, isvec, Norveg,
[skandinav Ulkeleri, Litvanya, Hollanda, Belgika,
Fransa, Avusturya, Almanya ve Ingiltere’de 200
metre kareden 6 bin metrekareye kadar 350
market, birlik ¢atis1 altinda bir araya geldi.
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BlyUk odul Aroma’ya...

Tiirkiye nin lezzetli ve vitaminli tirtinlerini 5 kitada 52
tilkeye ulagtiran Aroma, basarilarini ddiille taglandirdi. Mar-
keting Tiirkiye nin diizenledigi Interaktif Pazarlama Zirvesi
2017 de, Aroma bulundugu kente deger katan firma &diiliine
layik gériildii. Akademetre tarafindan yapilan arastirmada,
sektériinde en itibarh ve algist en yiiksek sirketler arasinda
yer alan Aroma adina &diilii Genel Miidiir Sefer Kiling ald.
Bursa Hilton’da gerceklestirilen térende bir konusma yapan
Aroma Genel Midiirii Sefer Kiling, “Bursa topraklarinda
dogan ve sektériin dnciisii haline gelen Aroma igin bu 6diil
biiyiik anlam ifade ediyor. Tiirkiye'deki meyveciligi destekle-
yen, ¢ift¢inin yaninda olan ve {ilkemizin {iriinlerini diinyayla
bulugturan Aroma, Bursa'yla birlikte biiyiiyor” dedi.

TS B W

“Gida israfini dnleyerek, kaynaklari geri kazanabiliriz!”

Diinyada yilda toplam 4,5 milyar ton gida tiretimi yapildigini, bunun 1,3
milyar tonunun kayip ve atik olarak soframiza ulasmadan israf edildigini vur-
gulayan Birol Ulusan, “Diinya niifusunun 814 milyonu bugiin achkla miicadele
ediyor. Yaklagik 1,2 milyar insanin ise yoksulluk sinirinda yasadigin diistinecek
olursak, bu israfin boyutu daha da belirginlesiyor. Zira bugiin verimliligi yiizde
60 artiramazsak bu rakam iki katina ¢ikarak, yaklasik 4 milyar insana ulasacak.
Tiiketen niifus, {ireten niifustan ¢cok daha fazla. Mevcut kaynaklar yilda 12 mil-
yar insan besleyebilecek durumda iken biz israf ederek ag kaliyoruz. 80 {ilkede
su yok. Artik sira, kaybettiklerimizden ders almaya geldi. Diinyamiz: tiiketmek-
te gosterdigimiz mahareti, simdi onu geri kazanmak igin gésterme zamani. Ve
bunu ancak, insanoglu bagarabilir. Bu sorumluluk, hepimizin” seklinde konustu.
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tesisi ile gevrenin temiz kalmasina
destek olan Fora Zeytin, yine en biiyiik
yatirmmini dogaya yapiyor.

Fora Zeytin’in yiiksek kaliteli zeytin
ve zeytinyag tirtinlerini {irettigi fabri-
kasinda kullandigi elektrik enerjisini,
gatisina yerlestirilen giines panelleri ile
kendisi tiretecek.

Ekim ay: itibari ile calismaya bas-
layan sistem ile Fora Zeytin, sinirsiz
enerji kayna@i olan giinesten faydalana-
rak ihtiyaci olan elektrik enerjisini kendi
iiretiyor. Toplam 4500 m? bir alan tize-
rine 2.400 adet panelden olusan eneriji

Perakende |
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Tiirkiye'nin ve diinyanin tercihi Fora  cam iiriinleri ile {iretim sonrasi da ¢ev- tiretim tesisi sayesinde, temiz enerjiye
Zeytin; tiiketiciyi kaliteli, saglikh ve reci olan Fora Zeytin, dogaya hak ettigi ~ gecerek, bir yilda atmosfere 540.000
lezzetli tirtinleri ile bulustururken, cevre  saygiy1 gosteriyor. Diinyanin en biiyik ~ kg/yil CO2 emisyonu salinimini engel-
politikalari ile de dogaya uygun tiretim  zeytin isleme tesisi Balikesir'in Havran ~ lemis oluyor. Bu miktar 400 otomobilin
gerceklestiriyor. Cevreci ambalajlar ve ilcesindeki fabrikasinda yer alan aritma ~ yillik karbon salinimina denk geliyor.

S lu K | Y @ sha
nowy Ulu Kardesler, @ shiowy
[ [N [N} [N} W ’
32. yil donumunu kutluyor : -

1985 vilinda kurulan Snowy Ulu gururunu yasamaktayiz. 32 yil énce ¢ikmig
Kardegler, perakende sektoriinde 32. yil oldugumuz perakende yolculugumuza,
déniimiinii kutlamanin gururunu yasiyor. istikrarh biiyiime stratejimizle devam Yilp: i mw-; '
Perakende sektoriinde emin adimlarla etmekteyiz. o?"u .
biiyiiyen ve yiizlerce kisiye istihdam sagla- Degerli miisterilerimizin talep ve : Kutlu Olsun...
van Snowy Ulu Kardegler Yonetim Kurulu  isteklerini her zaman &n planda tutmaya ” 29 villlk Desteiiinizicin -
Upyeleri, 32. yil déniimii dolayisiyla su devam edecegiz. 32 vildan beri bizimle “ S 9 g ,G' L‘
mesajl yayinladi: beraber olan degerli miigterilerimize te- ".'-",Uu\'d\_““-” \;‘*:‘ Fé. . -

“Muisterilerimize 32 yildir vermek- sekkiir ederiz. Nice 32 yillar1 yasamak en e
te oldugumuz hizmetin mutlulugunu ve biiyiik temennimiz olacaktr.” T —

Simsek INVITE WAFFLE KEK’e En lyi Tasarim Od(il]

Yenilikgi {iriin ve tasanmlanyla fark yaratan
Simgek, tasarimla markalasmanin yolunu agma-
1 hedefleyen ve Turquality Program dahilinde;
Ekonomi Bakanhg, Tiirkiye Ihracatcilar Meclisi
ve Endiistriyel Tasarimcilar Meslek Kurulusu'nun
isbirliginde diizenlenen “DESIGN TURKEY
2017” Endiistriyel Tasarim Yarigmasinda diin-
yaca tinlii yerli ve yabanci tasarimcilarin bulun-
dugu jiirinin titiz degerlendirmesi sonucu “Ivi
TASARIM ODULU” almaya hak kazand.




D
ek katkimiz se’b‘gimﬂ d

B Ustiin Lezzet Odiillii Salca |~

s - 3 " ‘- o - — .
- - — . . » R z . ’ .
-t -%5-‘ ¥ g S : e - S

B -




Perakende,,

ALISVERIS KULTURU DERGISI

Saray, yeni urtnleriyle Irak pazarinda daha gucleniyor

Tiirkiye'nin sevilen atigtirmalik markasi Saray Biskiivi, Irak
pazarindaki giiciinii artirmaya devam ediyor. Konuya iligkin
bir degerlendirmede bulunan Saray Saray Biiskiivi Yurtdisi
Satis Direktorii Kamil Ozdag, sunlari séyliyor: “Irak pazarina
1980’lerde girdik, kisa siirede inovatif ve lezzetli tiriinlerimiz
biiyiik begeni kazandi. Bugiin Irak’ta pazarin en biiyiik markalar
arasinda yer aliyoruz. Chocolips ile uzun yillardir kategorinin
pazar lideriyiz. Irakli tiiketicilerimizden gelen talepler ve geri
doniglerle pazardaki giictimtiize gtig katiyoruz. Irakh tiiketiciler
gikolatalt atigtirmaliklari, birgok lezzeti bir arada sunan trtinleri
¢ok seviyor. Buradan hareketle klasik gesidi biiyiik begeni topla-
van Chocolato serisine cilekli vanilyali ve findikli vanilyali olmak
{izere iki yeni tadi ekledik. Hem Saray’in Ortadogu’da en ¢ok
satis yaptidi {i¢ iriinden biri olan Chocolato’nun yeni ¢esitleri-
nin hem de yine yeni {irlinlerimiz arasinda yer alan Lovelt Kalp
Kekler’in biiyiik begeni toplayacagina inamyoruz.”

Mikro Yazilim’da onemli atamal

Mikro Yazilim, biiyii-
ven hedeflerini hayata
gecirebilmek ve Bilisim
pazarindaki konumunu
daha da ileriye tagimak
icin ekiplerini gticlendiri-
yor. Bu vizyon dogrultu-
sunda Aysu Senem CAV-
DAR, Uriin Yénetiminden
Sorumlu Genel Miuidiir
Yardimcist olarak Mikro
Yaziim’in {ist yénetimine
katildi. Ayni zamanda Icra
Kurulu Uyesi olarak da
gorev alacak olan CAV-
DAR, Bilkent Universitesi
Bilgisayar Miihendisli-
gi'nde lisans derecesinin
ardindan yiiksek lisansini
da Bahcesehir Universite-
si'nde isletme alaninda ta-
mamlamustir. Is yasamina
Cybersoft’ta yazihm miihendisi olarak baglayip Turkcell'de
Yazilim Gelistirme Miidiirii ve Uriin Yénetimi Mudiirti go-
revlerinde bulunmustur. Tiirk Telekom’da da sirasiyla Uriin
Gelistirme Miidiirii, Katma Degerli Servisler miidiirti, KOBI
Segment Yénetimi Miidiirii ve son olarak da Kamu Seg-
mentinden Sorumlu Grup Miidiirii olarak gérev almustir.
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Meyve ve sebze ambalaja
giriyor, raf omrU uzuyor!

“Sebze ve Meyvelerin Toptan ve Perakende Ticare-
tinde Uyulmasi Gereken Standartlara iliskin Teblig” ile
sebze ve meyvelerin ambalaja girecek olmasi tagima ve
depolama esnasinda olugan 15-20 milyar liralik kaybr
6nlemek igin yapilan bir calisma. Uretilen meyve ve
sebzelerin biyiik bir kismu tiretim, dagitim ve tiiketim
zincirinde fire veriyor. Meyve sebzedeki bu kaybi énle-
mek igin en 6nemli kistas ise ambalaj... Resmi Gazete’de
vayimlanarak yiiriirliige giren yeni teblig ile meyve ve
sebzelerin taginmasi, saklanmasi ve ambalajlanmasina
iliskin bircok diizenleme geliyor. Fark yaratan ambalaj
tasarimlaryla pek cok ulusal ve uluslararasi édiile sahip
olan Tasarist’in Yaratic1 Yénetmeni Musa Celik, bu dii-
zenleme sayesinde uygun saklama ve tagima kosullarinin
olusturulmasiyla ziyan olabilecek sebze ve meyvelerin
azalacagin ve israfin éniine gecilerek maliyetlerin de
énemli olciide diisebilecegini sdyliiyor.
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Urtin glvenligi icin akilli Checkpoint Coziimleri

3 MOEN

r it for looks. Buy it for life”

Perakende sektériine miigteri
¢oziimleri saglamada global bir lider
olan Checkpoint Systems, ambalaj
kutularin etrafindaki plastik cember
{izerine takilarak {iriin kayiplarini
onleyen yenilikci StrapLok cihazini
perakendecilerin kullanimina sundu-
gunu duyurdu. StraplLok, hirsizh@ 6n-
leyici ve giiclii bir yenilik¢i ¢éziimdiir.
Magazadaki mevcut kutulardaki plastik
¢cemberlere hizla takilir. Coziim, plastik
¢emberin kutuya yakin oldugunu
anlamak icin diger {ireticiler tarafindan
kullanilan yakinhk sensérii yerine,
plastik cemberdeki gerginligi aktif ola-
rak izlemek icin yenilikgi, patentli bir
teknoloji kullanyor. StrapLok, standart

Oriimcek (Spiders) tiriin koruyucula-
ra alternatif bir {iriindiir. Bu ¢6ziim,
kétii niyetli kisiler tarafindan plastik
cemberin kesildiginde alarm verirken,
paketin magazadan ¢ikarilma ihtimali-
ne karst ikinci bir alarm da etkin hale
gelir. Daha 6nemlisi, gerginligi siirekli
olarak izlerken, kutu yiizeyi ile temasin
kaybolmasiyla tetiklenen yanhs alarm-
lar ortadan kaldinlir — béylece alisverig
deneyimi iyilestirilir. StrapLok un ben-
zersiz kilitleme mekanizmasi, gevsek
plastik cemberleri de sikistirma yete-
negine sahiptir. Bu ézelligi sayesinde
paket {izerindeki plastik cemberlerin
yeniden diizeltilmesi i¢in harcanan
zamani azaltir.

Hayat Kimya
Nijerya’da pazar lideri oldu

Hayat Kimya, 2015’te bebek bezi markasiyla (Molfix)
girdigi Nijerya pazarinda 2 yilda yiizde 44 pazar paywla lider
oldu. Hayat Kimya Nijerya Genel Miuidiirii Hakan Misri, sir-
ketin 180 milyonluk geng niifusu ve ortalama 6 ¢ocuklu aile
yapist ile Nijerya pazarindaki basarilarini séyle anlatti: “Nijer-
ya’'da 13 milyon bebek var ve giinde 3 bez kullanihyor, bu da
8 saatte 1 bez degistiriliyor demek. Oysa Tiirkiye'de giinde
4-5 bez kullaniliyor, hatta yeni doganda bu rakam giinde 8’e
kadar cikiyor. Nijerya’da hijyen aliskanhklarim gelistirmek
icin ¢cok yogun farkindalik programlari ile 450 bini agkin
anneye ulastik. 9 eyalette 2.200 hastanede 350 bine yakin
anneye bebek bakim bilgilendirmesi yaptik. Nijerya'mn
alisilagelmis acik pazarlarinda 100 bin anneye hijyen egitimi
ve bebeklerinin bez degisimini yerinde gergeklestirdik. Nijer-
ya’da hijyenik ve mutlu bir bebeklik yasayabilmeleri icin, tilke
¢apinda 2 milyon adete yakin bebek bezi dagittik.”

e L

Migros, Grand Stevie
Award’'u TUrkiye'ye getirdi

N T TTE——— Migros, 6zgtin
W ve Oncl eg@itim

‘ = platformu Migros
Perakende Akademisi
ey ile Tiirkive sirlarmn
asarak Amerika’da
is diinyasinin en
saygin odiilleri olarak
gosterilen Stevie'de
tam 14 kategoride
finale kalan tek sirket
olarak bir ilke daha
imza att.

Stevie'de adiil
aldigi kategorilerde
en ¢ok puani topla-
van Migros, biiyiik
odil olan Grand
Stevie Award'u ilk kez Tiirkiye'ye getirdi. Diinyanin
en ileri uygulamalarint sergileyen uluslararast 500’{in
lizerinde sirketin basvuru yaptigi Stevie Awards for
Great Employers’da Migros; altin, glimiis ve bronz
odiilleri topladi. Stevie Awards, 22 Eyliill'de New
York'ta diizenledigi 6diil téreninde, 5 altin, 5 glimtis
ve 4 bronz &diilii ve en biiyiik 6diil kategorisi olan
Grand Stevie Award’u Tirkiye’den Migros Peraken-
de Akademisi'ne verdigini agikladi.
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Perakende sektorundeki gellgmeler masaya yatirild

Altunbilekler evsahipliginde Mirabelle Firin Mutfak’ta bir
araya gelen Ankara PERDER Uyeleri, son dénemde sektdrdeki
degisimleri masaya yatirdi. Gimat Yonetim Kurulu Bagkam Recai
Kesimal ve Yénetim Kurulu Uyelerinin de da katildig toplantida
Yeni Nesil OKC aliminda dikkat edilmesi gereken hususlar,Kir-
mizi Et satisinda yerel zincirler olarak yapilmast gerekenler ve
Dernek olarak yapilan toplu anlasmalar {iyelere sunuldu.

Hos geldiniz konusmasini yapan Tiirkiye Perakendeciler
Bagkarm Mustafa Altunbilek, PERDERlerin sektérde yarattigi
ivmeden bahsederek “Birlikten gii¢ dogar,zaman birlik olma
zamani,sektorde yasanan sikintilart ancak bu sekilde diizeltebili-
riz” dedi.

Ankara PERDER Bagkani Ahmet Karagtz de organizasyona
katilan Uyelerimize ve Gimat Yonetim Kurulu'na tesekkiirlerini
belitti.

Hakikat ve Efsane Arasinda
“Selahaddin Eyyubi”

Selahaddin Eyyubi'nin Hacl Seferlerinin merke-
zinde yer alan renkli hayat hikdyesini konu alan bu
kitap, aym zamanda doguda ve batida gelisen sosyal,
politik ve ekonomik gelismelere de 1sik tutuyor. Islam
diinyasinin politik parcalanmishigi yaninda Bizans'in
glicten diigmesinin yaratigi sivasal bosluk ve batida
Hiristiyanh@a gegislerin yarattigi heyecan, Papa’'nin
Hagh Seferi fikrine zemin hazirlamisti.

Kitap aym zamanda Hacli Seferlerinin en biiyiigii
olan, ilk defa krallarin ve imparatorlarin bizzat
diizenli ordulanyla istirak ettigi Ill. Hacli Seferini
merkezine almakta ve bu seferi Islam diinyas: adina
birlesik ordusuyla karsilayan Seldhaddin Eyyubi'nin

H acl in ce SI rketle r G ru b u vasadi@i amansiz zorluklar yazmaktadir.

Yonetim Kurulu Bagkani Ahmet Haciince: SELJA\[ 1 ADD][\]

Et Uretiminde ciftlikten catala entegrasyon...

Haciince Entegre Et, Tiirkiye de bir ilk kez, “kendi ciftlik iire-
timinden paketlemeye kadar izlenebilen ve geriye déniik sorgu-
lanabilen tiriinler” ile perakende et piyasasina giriyor. Haciince
Sirketler Grubu'nun modern entegre et tesislerini “¢ig et” tiretim
ve dagitim anlayisiyla kurduklarinin altini ¢izen Ahmet Haciince,
“Bir baska anlatimla, burada iglenmis et tiretmeyi diistinmiiyoruz;
eti ¢ig ve saf haliyle insanlara sunmak istiyoruz” dedi ve ekledi:

“Haciince markasiyla iirettigimiz ‘kutulu, darfresh skin va-
kumlu ve map tabakli’ iiriinlerimiz ile perakende ¢ig et iirtinleri
pivasasinda énemli bir boslugu doldurdugumuza inamyorum.”
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GUNCEL

Parex, yerli market zincirlerine destegini surduruyor'

Tiirkiye’'de fabrika ve istihdam yatirim yaparak biiyiiyen Pa-
rex, yerli market zincirlerine destegini stirdiiriiyor. 05-06 Arahk
tarihlerinde WOW Convention Center’da gergeklestirilen Yerli
Market Haftasi’'nda kurumsal sponsor olarak yer aldi.

Markanin basarisinda ve tiiketiciye ulasmasinda yerel mar-
ket zincirlerinin 6nemine deginen Provel A.S. Genel Midiirii
Atalay Yumurtacioglu, “Parex, her vil oldugu gibi, bu yil da yerli
marketlere destek oluyor. Yerli sermaye ile kurulan ve biiyiiyen
Parex, uluslararasi oyuncularin bulundugu sektérde rekabetten
syrilarak éne gecmeyi bagardi. Bu basarida kurulusundan bugii-
ne verdikleri destek ve gosterdikleri isbirligi ile yerel marketlerin
biiyiik pay1 var. Biz de ayni yerli marketlerimiz gibi bu tilkeye,
bu iilkenin insanina yatirim yaparak biiyiidiik. Bir Tiirk markasi
olarak pazan biiyiitmek, yenilikci tirlinler ¢ikartmak, tiiketiciye
kaliteli {iriinii fiyat avantajiyla sunmak icin yerli marketlerimize
destek olmaya devam edecegiz” dedi.

Kur firtinasi pek ¢gok
markanin sonu olabilir!

Déviz kurlarinin son giinlerde rekor tistiine rekor tazelemesi
ve dolarin 4, avronun 4,75 TL'ye dayanmasi, giincelleyemedik-
leri eski kontratlar nedeniyle halad gtinliik kur {izerinden kira 6de-
mesi yapmak zorunda kalan markalari magaza kapatma ya da
kira uyarlama davasi agma noktasina getirdi. Birlesmis Markalar
Dernegi (BMD) Baskan: Sinan Oncel, diizenledigi basin toplanti-
sinda perakendenin Tiirkiye icin stratejik neme sahip oldugunu
belirterek, kur firtinasina acil ¢éziim bulunmamasi durumunda
faturayi, olusturmasi yillar1 bulan markalarin ve gahganlarin éde-
mek zorunda olacagin séyledi. BMD tiyesi 412 markanin 380
AVM’de ve caddelerde yaklagik 70 bin magazada 400 bine ya-
kin kisiyi istihdam ettigini hatirlatan Oncel, imalatcilar da hesaba
katildiginda sektoriin biiyiik bir ekosistemi besledigini bildirdi.
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Surduarulebilirlik:

Perakendenin Yeni Onceligi

Kategori Magazaciligi Dernegi (KMD), sektériin
gtindemini takip eden etkinliklerini stirdiirmeye
devam ediyor. Bu il ikincisi diizenlenen “Siirdiirii-
lebilirlik Sempozyumu”’nda perakende sektoriiniin
gtindeminde yeni 6ncelik olarak belirlenen stirdii-
riilebilirlik alanindaki 6rnek uygulamalar sektorle
paylasildi. Gida Perakendecileri Dernegi (GPD) is
birliginde gergeklestirilen sempozyumda, peraken-
denin farkl kategorilerinde yiiriitillen gevre, enerji,
yonetim konularindaki stirdiiriilebilirlik projelerinin
detaylar1 hakkinda bilgi aktarldi. Sempozyumun
agilis konusmasini yapan KMD Yénetim Kurulu
Bagkani Yenal Gokyildinm, siirdiiriilebilirlik kavra-
minin son yillarda, sosyal sorumlulukla yapilan ve
sadece gevreyi korumaya yénelik projelerden daha
¢ok bir is yapma modeline déniismiis oldugunu
vurgulad.
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Digital Uydu Platformu Sektort
Filbox ile sadelesiyor. ..

‘Dunyani BUy(t” sloganiyla faaliyetlerini strdtren Filbox; Miya Danig-
manlik Ltd.Sti. Stratejik Is Ortakligr ile hedeflerini buyCtlyor. ..

Miya Danismanhk Ltd.Sti. Kurucusu LIBEL'in anlatimindan Filbox’1 yakindan den bahseder misiniz? Sektérii nasil
Sayin Ali Ersev YILMAZ'1 keyifli roportaj-  tammak isteriz. Filbox'in farki nedir? sadelestireceksiniz?
larindan ve renkli kisiliginden tamyoruz. Sektore yaptigmiz yatirim, beklentileri- Aydin CAMLIBEL: Elbette. Filbox
Oncelikle Filbox Genel Miidiirii ve Sekts-  niz, ana hedefiniz ve Miya Danismanlik Digital Uydu Platformu olarak seriivenimiz
riin duayenlerinden Sayin Aydin CAM- Ltd.Sti. ile yollarimzin kesistigi donem- 2014 yiinda basladi. Benim uzun yillara

Fil b~ i

DUNYANIBUYUT
Genel Muddard
Aydin CAMLIBEL
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ROPORTAJ

dayanan sektor tecriibem dogrultusunda
yeni bir solukla ise baglayan Filbox'in kisa
zamanda nihai tiiketicisinden ¢ok olumlu
geri doniis alacak ve miisteri memnuniyeti
yaratacak bir iiriin oldugunu gérdiim.
Filbox'in, icinde yer aldigi OFLAZ Medya
Grubu uzun yillardir sinema — tv sektériin-
de olan ve bu sekttrii domine eden bir
vapidadir. OFLAZ Medya Grubu'nun da
giictiyle Digital Uydu Platformu arena-
sinda Filbox'1 kisa zamanda begenilen ve
nihai tiiketicinin temel ihtiyaclarina net,
sade ve kolay anlagilabilir sekilde cevap
veren hale getirdik. Aslina bakarsaniz
Tiirkiye’de bulunan yaklagik 22 milyon
hanenin bir cogunda icerigimiz farkl
platformlar iizerinden izlenmekte ve
{irliniimiiz nihai tiiketici ile bulusmaktadir.
Ben sadece bu iiriin grubumuzu Filbox Di-
gital Uydu Platformu’nda konsolide edip,
cok sade ve ekonomik bir fiyat yapisi ile
sektére sundum. Kisa zamanda aldigimiz
olumlu geri déniiglerle birlikte bugiin 100
bin {iyeye ulagmis durumdayiz. Sektdrden
temel beklentimiz daha yaygin bir miisteri
kitlesine ulagarak Filbox sadeligini ve
ekonomik fiyat yapisini Tiirkiye nin her
hanesine hizmet olarak gétiirmektir. Bu
cercevede yaptigimiz calismalarin yani sira
Miva ile zincir marketler, ofis marketleri, s -

cok kampiislii okullar, benzin istasyonlari mm— et
vb. kanallarda stratejik bir ¢alisma yapma- |

1 planladik. Miya'nin kurucusu Ali Bey ‘ |
|
|

EKIBIM oldular. Kendisi isinde ehil, birlik-
te gahgilmasi keyifli bir insan.

Stratejik is ortakhigimiz kisa zamanda
keyifli dostluklara da doniistii. El birligiyle
Filbox"1 Tiirkiye Genelinde milyonlarca
haneye ulastiracagiz.

ve ekibi bu konularda tam da istedigimiz
DUNYANI ofn'r :

projeleri saglayip, gériismeleri yiiriiten
HUMAX |

Ali Bey siz neler ekleyeceksiniz?

Ali Ersev YILMAZ: Sevgili Aydin
Abim her sevi dzetledi aslinda. Miya ola-
rak sizin de ¢ok ivi bildiginiz ve tiim répor-
tajlarda belirttigim {izere sektérlerinde fark
yaratan ve vizyonu acik, yiiksek hedefleri
olan ve daha da énemlisi bu hedeflerinden
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asla vazgecmeyen firmalarla calisiyo-
ruz. Filbox bu tanimlarin tamamina fazla-
siyla uyuyor. Aydin Bey'in belirttigi iizere,
Filbox Digital Uydu Platformu gerek
igerik gerekse yayin kalitesi olarak talep
ettigi yillik icretin ¢ok ¢ok {izerinde bir
{ir{in sunuyor. Bu tespit, miigterilerimizin
{iyelik yenileme oramindaki %80 lerin iistii
orani da gayet net teyitliyor. Digital Uydu
Platformlanindaki fiyat yapisinin belirsiz-
ligi, uzun yillara varan taahhiitler, uydu
alicisinin ve ekipmanlarmin Platforma ait
olmasi durumlar nihai tiiketici tizerinde
ciddi sikint1 ve memnuniyetsizlik yaratiyor.
Filbox ile biitiin bu sorunlar bir kalemde
ortadan kaldirlyor...

Filbox Digital Uydu Platformunda
taahhtit yok.
Uydu alicist da nihai tiiketiciye ait.

Her Filbox Digital Uydu Alicist alan
hanemiz Tiirksat izdiigtimiinden Sifre-
siz yayin yapan Ulusal Kanallari izler,
isterse buna ilave yillik 149 tl gibi ciizi
bir bedel 6deyerek ilaveten Sinema-Dizi
Kanallar1, Belgesel ve Eglence kanallari
ve eurosport & fight box gibi kanallarinin
TAMAMINI izleyebilir. Ozellikle Cocuklar
i¢in hazirlanmig olan Belgesel kanal “Da
Vinci Learning” farkh ¢gretim metoduyla
hem ¢ocuklarin belgesel tadinda bir kanal
izlemelerini ve bununla birlikte 6grene-
bilmelerini saglyor. Uriin yelpazemize
baktiginizda hane ihtiyaci olan tiim kanal-
lar barindiryor. Bu sadelesme sektériin
ihtiyact olan, gidilecek yon... Tek 6deme,
tiim yil izleme...
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Harika. Aydin Bey, Ali Bey’in bahset-
tigi miisteri memnuniyeti orani detayinda
sizin paylasabileceklerinizi de duymak
isteriz...

Aydin CAMLIBEL: Pek tabii. Ali'nin
de bahsettigi gibi Filbox'in miisteri mem-
nuniyet orani ¢ok yiiksek. Siirekli miisteri
kaybeden ve miigterileri ellerinde tutmak
icin ¢ok ¢aba sarf eden bir sektérde,
%80’lerin {izerindeki bir tiyelik yenileme
orant, miisteri memnuniyetinin de en agik
gostergesi. Bu alanda benim tespitim de
yayin icerigi ve kalitesinin nihai miisteri
beklentilerini fazlasiyla kargilamasi nede-
niyle {iyelik yenileme oranimizin %90’larin
lizerine cikacadi yoniinde. Biz Miya ile
belirledigimiz kanallarda miisteri portfs-
yiimiizii ve Filbox izlenen hane sayisini
yitkseltecegiz. Uyelik yenileme ise zaten
simdiye kadar Filbox Miisteri Memnuniye-
tinin olugturdugu bir oran. Kisacast Filbox
ailesine katacagimiz her hane igerik ve
6deme seklinden memnun olma garanti-
sinde olacak.

Hep Filbox yayin kalitesi, icerik ve
miisteri memnuniyetinden soz ettik. Biraz
daha detaylandirabilir miyiz? Neden
Filbox daha kaliteli yayin yapiyor, neden
icerik zengin, neden Filbox miisterisi
bilyiikk oranda memnun? Rakiplerle mi
kiyaslayarak bu sonuclara geliyorsunuz
Aydin Bey?

Aydin CAMLIBEL: Aslinda Ali de
bunun altini ¢izdi. Yiizde 80’lerin {ize-
rindeki bir iyelik yenileme orani Filbox
miisterisinin Yayin Kalitesi, Yayin Icerigi
ve hatta 6deme sekli ve tutan konularinda
cok ¢cok memnun olduklarint gsteriyor.
Tabii kaliteli yayin kaliteli uydu alicisiyla
alinir. Biz Filbox olarak HUMAX Uydu
Alcisim kullaniyoruz. Bu da yayin kali-
temizin nihai tiiketicilerimiz tarafindan
begenilmesine ve takdir edilmesine yol
acwor. Ayni zamanda yine bahsedildigi
gibi igerigimiz tiim platformlarin icerigini
birebir kapsiyor ve hatta artisi var. Lig
vayinlari diginda konusuyorum tabii bu
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paketi.

Ozetle; Sinema, Dizi, Belgesel,
Spor ve Eglence kanallarimiz ¢ok daha
ekonomik. Filbox kullanicist uygun bedelle
zengin igerik izledigi ve kalite yayin aldigi
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icin memnun. Siz olmaz miydinz?

Ben de memnunum zaten... 2 yildir
Filbox’liyim. Ama bunu réportaj sonrasi
s6yleyecektim. Giizel bilgi paylasimlari

oluyor... Biraz da Tiirkiye’de FTA diye ta-
bir ettiginiz uydudan direkt sifresiz yayin
izleyen hane ve Digital Platforma sahip
Sifreli Kanallan izleyen hane karsilagtir-
malarim da paylasabilir misiniz?
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Aydin CAMLIBEL: Her hanede bir-
den fazla Platform olabilecegini de belir-
terek, rakamlar unique olmamakla birlikte
22 milyon hanenin 16 milyonunun FTA
dedigimiz sifresiz kanallar uydu alicila-
ryla izledigini ve 6 milyon kadar da Ode
Izle diye tabir ettigimiz ve Digital Uydu
Platformu olarak tammladigimiz kullanici
mevcut. Bizim temel projemizde Filbox
Digital Uydu Platformunun her hanede
izlenmesini saglamak. Filbox olarak hem
FTA (sadece uydu alicisi olarak kulla-
narak) hem de Filbox Digital Uydu
Platformu olarak her iki katego-
rive de, yani 22 milyon haneye
de uygun iirtin tiretiyoruz. Belki
de altin1 ¢izmemiz gereken en
6nemli konu da bu.

Yani Filbox miisterisi ister
sadece FTA yayin, isterse ciizi
bir bedel 6deyerek Digital Plat-
form Yayim aliyor. Bu da cok
degerli ve farkh bir bilgi notu.
Peki 2018 yili hedefinizi nedir
Ali Bey?

Ali Ersev YILMAZ: 2018
yilinda 6ncelikle kisa vadeli hede-
fimiz; 300 bin {iye sayisina ulagip,
Filbox avantajlarim 300 bin yeni
{iyemizle paylasmak. Orta vadede
ise 1 milyon tiyenin {izerine
cikmayi hedefliyoruz.

Kisa ve Orta vadede ger-
cekten agresif bir hedef. Ama
bu iki giizide firmanin ve siz
degerli yoneticilerinin karakte-
rine baktigimda kesin basarih
olacaginiz1 diisiiniiyorum...
Peki, cok tesekkiir ederiz.
Ekleyeceginiz bir sey var mi?

Aydin CAMLIBEL.: Fil-
box... Diinyan Biytit...

Ali Ersev YILMAZ: Filbox...
Ode ve Unut... Sonrada Keyifle
IZLE...
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Bahattin Alcan

Yénetim ve Bilisim
Danismani

bahattinalcan@gmail.com
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MAKALE

Degisime degismek ile ayak

uydurabilmek...

Degerli Perakende Cagi okurlari; gectigimiz
sayida yer alan “Degisime degismek ile ayak
uydurabilmek” basliklh makalemin devamu ile
karsimzdayim...

Glintimiizde kurumlar degil, kurumlarin zekalar
birbirleriyle yansiyor. Teknik bilimin siirekli gelismesi,
bilgi teknolojileri denilen iriinler, sistemler, hizmetler
bir yandan insanlgin 6grenme, bilme gibi merak
ihtiyacini giderebilecek sonuclar/veriler iiretirken, bir
yandan da, tek basina bir anlami olmayan bu veriler-
den bir zekanin iiretilmesine calisihyor. Ortaya ¢ikan
bu yeni kavrama da is zekasi ad1 verildi.

Olugan verilerden istihbarat tiretmek, istihbarattan
anlagilir bilgiler elde etmek, buradan da karar verici
zekalar terfl etmek ayr yetenekler gerektirse de, biz
Tiirkgede biitiin bunlara kestirmeden is zekést, is akli
deyip gegiveriyoruz. Aslinda kurumsal zeka tabiri daha
anlamli duruyor.

Hangi ifadeyi kullanirsak kullanalim, Teknik Tani-
muyla Is Zekasini teknik acidan acacak olursak;

Farkh yazilimlardan derlenmis, cesitli ortamlarda
depolanmig, kurum yéneticisi ve ¢alisanlar tarafin-
dan tiretilmis verilerin (bilgilerin), kurumda tutuldugu
(depolandig1, saklandigy) yerlerden alinip, dzel metotlar
kullanilarak kontrol ve déniistiirme islemlerine tabi
tutulmasidir. Bu verilerin daha sonra belirli bir amag
veya belirli bir konu yénelimli olarak belirli alanlara
yerlestirilmesi ve bu bilgiler tizerinde degisik analizler
ile farkh algoritmalar uygulanarak kurum igin her
diizeyde alinacak kararlarda kullanilabilecek degerler
liretilmesi stirecidir. Karmasik goziiken bu teknik ta-
nim, is zekasini bir yetenekten ziyade bir stireg olarak
goriiyor. Yani, bu igleri yaparsan zekan artar denmek
isteniyorlar. Bense, is zekasin, icine beyin kargtiriimig
bir yetenek olarak tanimlamanin daha uygun olacagin
diistiniiyorum. Yapilan calisma aslhinda sirf siirecle
sinirh olmayip, bilgiyle, bilgi yonetimiyle ilgili siirecin
kendisini de olusturmada s6z sahibi olan anlayig ve
uygulamalarin da kapsama girdigini diistiniiyorum.
Siireclere baglh olarak akillica planlanan ve uygulanan
bir is zekas1 doniistimii, cevredeki her tiirlti degisiklik-
leri algilamak, yapilan igleri anlamak, kararlar bilgiye
dayah hale getirmek, igle ilgili stratejik diizeydeki
sorulari cevaplandirmak, gelecekle ilgili tahminlerde

(1)

bulunmak gibi amaclara hizmet edecektir. s zekasin
gliclendirmeye yonelik diizeneklerin, en temel girdisi
olan veriler iizerinde gerektiginde en derin ayrntilara
inilebilmesi, resmin tamamini gérmeye yarayacak
tarzda ve kavramay kolaylagtiracak derecede, verileri
biitiinlestirebilmeyi miimkiin kilmasi beklentimiz
olmalidir. Is zekasin arttirma iddiasindaki alet, edevat,
yazilim, donanim, tegkilat, ¢éziim her ne ise, bunlarin
hepsi etkili araclar. Buna itiraz edenimiz de olmaz
diye diistiniiyorum. Benim itirazim, umarim sizin de
oyledir. Isletmenizde bunlan etkin kullanacak beyin-
ler yoksa ve bu beyinleri beyinler {istii bir biitiinliige
kavugturamadiysaniz, egitmediyseniz, kurulusunuzu,
firmaniz1 calisanlarinizi, tedarikgilerinizi, saticilarinizi,
miisterilerinizi bir biitiin olarak canli bir organizmaya
doniistiiremediyseniz, bosuna beklemeyin. Ne zekaniz
gelisir ne de akliniz.

Onun icin is zekasinin, alet edevat, sistem, alt
yapl, veri ve bilginin kendisi olmadigin bilmemiz
gerekiyor. Bir alet olarak bunlarin bu yoniiyle karar-
larin Kkalitesini ve ihtiya¢ duydugu bilgilerin kalite ve
miktarin arttirmaya yonelik “karar destek sistemleri”
ile aym anlama gelmedigini vurgulamak istiyorum. Is
zekasinin, karar destek sistemlerinin, bilisim sistemle-
rinin Stesinde, bireylerde, is birimlerinde, orgiitlerde,
firmalarda, kurum ve kuruluglarda kazanilan, sahip
olunan, gelistirilen, bilgi destekli, amaca déniik, kivrak
ve yerinde tepkiler {iretebilme becerisi oldugunu bir
kere daha vurgulamak istiyorum. Bu beceri de, sadece
alet edevatla kazaniimiyor, beyinleri, ekipleri, eldeki
biitiin kaynaklan duyarli, algih ve akilli tepkilere déntis-
tiirme yoniinde kullanmay: gerektiriyor.

Kurumlarin is zekasinin, kurumdaki yéneticilerin
is zekalarinin toplamindan baska bir sey oldugunu,
bunun biitiin ¢alisanlarin is zekalarina da ihtiyag
duydugunu, parlak fikirlerin de uygun ortamlarda
gelistigini, uygun olmayan ortamlarin nice parlak
zekalar1 korelttigini bilmemiz gerekiyor. Son s6z olarak
isletmenizde tiim is siirecleriniz tasarlanmus, analiz
edilmis, testlerden gegirilmis, calisanlarimiz miisterile-
riniz ve tedarikgileriniz ile ayni yéne bakabiliyorsaniz,
katilimci bir yénetim sistemi olugturmugsaniz teknoloji
islerinizi daha hizh ve hatasiz yapmaniza daha fazla
katki saglayacaktir.
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“(9) Fayda A.S. kazanmaktan ok
kazandiran bir sirkettir”

Ozel bir sdylesiyle konugumuz olan Fayda A.S. Yoénetim Kurulu Bagkani Ekrem Fidan;
“Fayda A.S. kazanmaktan ¢cok kazandiran, sermayesi guclU, ortaklik yapisi guzel bir
sirkettir. Evet, Fayda tabii ki kazaniyor ama daha cok kazandiriyor” dedli.

Ekrem Bey, réportajimiza kisaca
sizi tanwyarak baslayabilir miyiz?
Kariyer yolculugunuzda bugiine
kadar neler yaptiniz? Ve sonrasin-
da Fayda A.S. ile yollariniz nasil
kesisti?

Yonetim kurulum ve ortaklarim
adina, bu réportaj icin tesekkiir ede-
rim. 1960 yihinda Mardin merkezde
diinyaya geldim. 1969 vilinda ticaret
hayatinda yer almaya bagladim. 1989
yihinda Yalova'da kurulan toptancilik,
Arcelik bayilikleri ve perakendecilik
sektorleri ile atihmlar yaptik. Su anda
FIDANLAR Yalova Alisveris Merkez-
leri olarak Yalova’da hizmet vermek-
teyiz.

FAYDA AS’vi 70 Tiirkiye Peraken-
deciler Federasyonu {iyesi bir araya
gelerek, 2008 yilinda kurdu. Hem
iireticiye hem perakendeciye hem de
tiiketiciye faydasi olan bir sirket. Bu da
bizi Fayda'nin i¢inde bulunmaya iten
en biiyiik neden...
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Fayda A.S., Tirk perakende
sektoriinii bir ¢at1 altinda birlestir-
mek amaciyla kuruldu ve bugiine
dek iilke ekonomimize biwyiik kat-
kilar sagladi. Peki, bugiin gelinen
noktay nasil degerlendiriyorsunuz?

Fayda A.S. kazanmaktan ¢ok
kazandiran, sermayesi gliclii, ortaklik
vapisi gtizel bir sirkettir. Evet, Fayda
tabii ki kazaniyor ama daha ¢ok ka-
zandiryor. Benim ve ydnetim kuru-
lumun 3. Dénemi, 3 dénemdir hep
kazandirma yoluna gittik. Hedefimiz
hep nasil daha ucuza ve uzun vadeli
pazarlama yapariz oldu. Bu da Fay-
da giictiyle oldu. Berabersek, birsek
gticliiyiiz; giiglii olan avantajhdir. Bizim
gticlii olmamiz ortaklarimizin rekabet
glictin{i arttiniyor. Bu da Fayda’y1 daha
gticlii yapyor. Fayda ortagi olan 1079
magaza ve TPF tiyesi olan 3000 {izeri
magazaya satis yapabilmektedir.

2017 yilnin sonuna geldik. Peki
2017 vih Fayda A.S. acisindan na-
sil gecti? Ve 2018 yilindaki hedefle-
riniz nelerdir?

2017 hedeflerimizin tuttugu, iyisiy-
le kotistiyle gegen bir yil oldu. Gegmis
yillarda oldugu gibi, devlet kurumu
TMO ile anlagsma yapildi. Bu anlagma
gercevesinde, bizim markamiz olan
Neffis ile TMO markah piring satisina
basladik...

2018 yih ise hedefler koydugumuz
ve ortaklarimiza Fayda saglayacak an-
lagmalar ve alimlar yapacagimiz bir yil.
2018 yilinda, marka olmus tireticilerle
masaya oturup pazarhklarimizi yapa-
cagiz. Kendi markalarimiz olan Saff ve

Neffis markalarini da ileri tagimak igin
private label goériismelerimiz devam
edecek...

Bu 6zel s6ylesimizin sonuna
gelmisken, okurlarimiza iletmek
istediginiz bir mesaj var mi?

Istikrar en &nemli olgu. Eger isinizi
kontrol altinda tutamiyorsaniz, o ig
sizin olmaktan ¢ikmustr. Isinize sahip
gikin...

“Fayda biiyiirse,
ortaklar: da biiyiir”

Fayda A.S. olarak,
istikrarl bir sekilde
biiyiimek ve kazan-
dirmak hedeflerimiz
arasinda ver almakta-
dir. Eger Fayda biiyiir-
se, ortaklar: da biiyiir.
%100 verel sermayeli
bir yap1 olan Fayda
A.S. ve ortakliklari, bu
biiyiime ile iilke eko-
nomisine katk: sagla-
maktadir.



Logolu Marketlerde!

www faydaas.com.tr
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Tesekkurler Perakende Cag,
Tesekkurler Perakende Sektord...

Perakende sektériiniin yiiksek ivme kazandigi
birkag yil igerisinde, perakende yayinciiginin sektére
olan katkilarini kulak ardi etmek, gézden kagirmak bu
sektore yapilan en biiyiik haksizliktir. Bu sektérde rek-
lam yénetmeni ve yayin yénetmeni olarak bagladigim
19 yil 6ncesi, perakende sektoriiniin bu kadar yol kat
etmedigi dénemlerdeki galismalarim aklima geliyor.
Perakendede {iretici, satic1 ve tiiketici ticgeninde
kendini gdsterme cabasinda olanlarin piyasalarda ve i¢
pazarlarda bir sekilde kendilerini tanitmalari gerektigi
ihtiyac1 dogmustu. Calismakta oldugum sektor dergi-
sinde calan telefonlara yetisemez durumdayken, bir
vandan da sektdr fuarlarina gitmek icin ucaktan inmez
duruma gelmigtim.

Bu serzenisimin yan sira, biiytik bir sevgiyle de ca-
lismalarimizi ekip olarak stirdiirmeye devam ettiriyor-
duk. Sektor temsilcilerinin reklam ve haber yogunluklu
calismalarla dergimiz vasitasiyla lanse etmek icin
biiyik ¢abalar sergiliyoruk.

Sevgili perakende dostlari bilirsiniz bu sektér her
yoniiyle giin be giin hareket kazanan bir sektér olma
dzelligi tasiyor. Rafcisindan, pos cihazlari satanina,
sogutmacisindan tedarikcisine kadar uzanan genis bir
yelpazeye sahip. Iste bu yiizden onlarla miisteriden
6nde bir aile olmus, iligkilerimiz dostane cergevede
yurimugtiir.

2000’1 yillarin baglarinda, market ve AVM sektor-
lerinin ilerleyisi yogun bir bicimdeyken; basarili ve giri-
simci {i¢ gencten olusan ve kardes kadar sevdigim bu
ekibin Genel Miidiirti Yildiray Kayhan'dan sz etmek
isterim. Yildiray Kayhan galismalanndaki inanilmaz
azmi, bagarilarindaki miitevazi durusu ve etik is anlayi-
siyla rnek gosterilecek nadide insanlardan biri olup,
hicbir zaman basarilariyla yetinmemis, yeniliklere imza
atrmug bir Kisilik sahibidir ve girisimcidir. Kayhan'in
varatic yonlerinden biri de sirketinin perakendeye
katki saglamasi icin sahsima yapmig oldugu teklifle hig
diistinmeden evet dedirtecek “Perakende Haber” Der-
gisi"ni olusturmamizla birlikte, daha sonraki asama-
larda perakendeciler tarafindan ilgiyle takip edilen ve
perakende sektdriine armagan ettigi derginin devami
olan “Perakende Cagi Dergisi”dir.

Ofisimde masamin {izerinde bulunan bu dergi gor-

seliyle, icerigiyle, tasarimiyla, kagit kalitesiyle, sektére
verdigi 6nemli mesajlarla takdire sayan bir yaymn...
Bu arada dergiye son yillarda ivme kazandiran Genel
Yayin Yonetmeni sevgili Cagatay Kayhan'a bu 6zenli
ve hassas calismalarindan 6tiirii tesekkiirlerimi borg
biliyorum. Cagatay la birlikte 2-3 kisilik kadroyla ¢1-
kardigimiz “Perakende Haber” dergisinin devami olan
“Perakende Cag1” adli dergiyi bu giinlerde bu duruma
getirdiginden &tiirii tebrik ediyor ve kutluyorum. Pera-
kende Cagi Dergisi sektérde hak ettigi konuma gelmis
sektor yayinlarindan biridir. Bu kriterler dogrultusunda
vizyonunu daha yukarilara ¢ekerek pek cok basariya
daha imza atacaktir.

Tesekkiirler Perakende... Tegekkiirler Blue Med-
va... Tegekkiirler Perakende Cag...

Derakende
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Deger katan projeleri ile Positive...

Positive kurucu ortaklar Caner Isti ve Eren Dedeoglu ile yeni projelerinin yani sira, pera-
kende sektorinun dijital dontstimunt ve click&collect sureclerini de konustuk...

Roportajimiza “Positive” hakkinda
bilgi alarak baslayabilir miyiz? Positive
kag yilindan beri faaliyet gosteriyor?

Positive, markalarin dijitallesme siireg-
lerini en st seviyeye cikartan &zellestiril-
mis kullanici deneyimi odakh teknolojik
ve inovatif ¢oziimler gelistirmek amaciyla
2005 yilinda kuruldu. Geride biraktigimiz
12 yila, onlarca sektor lideri markaya 6zel
gelistirilmis yiizlerce proje ve 50’den fazla
odiil sigdirdik. Basta perakende olmak iize-
re, bircok sektdrde elde ettigimiz deneyim
ve uzmanhgmiz ile merkezinde kullanici
deneyimi ve ¢oklu kanal (omni-channel)
yaklagimmnin bulundugu yazihm ve tasarim
coziimleri sunuyoruz. Ozellestirilmis e-tica-
ret ve omni-channel altyapimiz ile tasarla-
digimiz mobil uygulamalar: ve responsive
web sayfalarini hayata gegirerek markala-
rn dijital ekonomiden en verimli gekilde

e

yararlanmalarini saghyoruz.

Miisterilerinize sundugunuz hizmet-
ler hakkinda detayl bilgi verir misiniz?

Positive olarak, bagta perakende olmak
lizere, hizmet verdigimiz farkh sektorler-
deki uzmanhgimiz ile merkezinde kullanici
deneyimi ve ¢oklu kanal yaklagiminin
bulundugu ¢oziimler sunuyoruz. Dijitalles-
me siirecinde markalarin kargilagsacag en
zor problemler icin bile, uzman damgman-
lanmuz ile siirecleri tasarhyor, e-ticaret ve
omni-channel platformlar ile ézellestirilmis
mobil & responsive & web uygulamalari
gelistiriyoruz. Projelerimizi gerceklestirir-
ken markanin 6ncelikli ihtiyaglarini tespit
ediyor, e-ticaret konusunda uzman analiz
ekibimiz ile stiregleri tasarliyoruz. Kullanici
davranslarini online ve saha aragtirmalari
ile analiz ediyoruz. Kullanici deneyimi ve

tasarim ekibimiz bu analizler dogrultusunda
her bir platforma uygun sekilde tasarimlari
gerceklestiriyor. Yazilim ekibimiz e-ticaret
altyapimizi ve omni-channel uygulamalar
hayata gegiriyor... Destek ekibimiz projele-
rin siirekliligini ve giincel kalmasini garanti
ediyor. Growth ekibimiz de data analizi ve
aksiyonlar ile karlilig: ve ciroyu artiran pa-
zarlama otomasyonlarini gergeklestiriyor.
AR-GE merkezimizde yaptigimiz ¢alismalar
ile dijital déniistim i¢inde olan markalar-
muzin karsilasacagi en zor problemleri bile
¢Ozliyoruz.

Positive diinyasinda, toplamda kag
marka ver aliyor? S6z konusu marka-
larla gerceklestirdiginiz projeleri bizlerle
paylasir misiniz?

Bugtine dek Yapi Market, Gida Pe-
rakendesi, Tekstil, Ayakkabi, Oyuncak,




ROPORTAJ

Bebek Beslenmesi, Saghk, Giivenlik, insaat
ve Otomotiv sektdrlerinde onlarca basaril
proje gerceklestirdik. Sektorlerin her biri-
nin ihtiyaclart dogrultusunda, B2C e-ticaret
platformlari, mobil uygulamalar, depo
stireglerinin optimizasyonu, online siparigin
farkl depolardan génderilebilmesi, instore
ordering (magaza icerisinde kiosk ya da di-
jital ekranlar ile aligveris yapabilme), self-c-
heckout, kasasiz ddeme sistemleri, B2B
6deme platformlari ve Click&Collect gibi
miisteri deneyimini en iist seviyeye cikaran
projeleri hayata gecirdik. Séziinii ettigimiz
tiim bu uygulamalar, markalarin satiglarini
artirmalarina, magazalarinda metrekare
verimliligini optimize etmelerine, maliyet-
leri diistiriirken karhlik ve verimliliklerini
yiikseltmelerine yardimci oluyor.

Biraz da, perakende sektorii icin
click&collect siirecleri; Click&collect’in
cirova ve fiziksel magazaya katkis1 hak-
kinda bilgi verir misiniz?

Click & Collect, “Internetten satin
alman {iriinlerin markanin fiziksel magaza-
sindan teslim alinmasi” olarak tanimlanan
yeni ve farkh bir teslimat secenegi. Miisteri
deneyimini artirmaya yardimci olan bu
modeli Positive olarak “Miisteriye zaman,
markaya ciro kazandiran yeni teslimat
segenegi” olarak konumlarken, magaza ag
ve e-ticaret platformuna sahip tiim pera-
kende markalarina da éneriyoruz.

Dijitallegen diinyanin yeni teslimat
segenegi olarak adlandirilan Click & Col-
lect ile e-ticaret miiterileri sipariglerini ne
zaman ve nereden teslim alabileceklerini
kendileri belirleyebiliyorlar. Kullanicilar on-
line alisveriglerini yapiyor, ardindan kargo
beklemelerine gerek kalmadan, kendilerine
en yakin magazadan kasada sira bekleme-
den, ayni giin sipariglerini teslim alabiliyor,
dilerlerse teslimat sirasinda aninda iade
edebiliyor ya da degistirebiliyorlar... Click
& Collect, hem miisterilere hem de pera-
kende markalarina birgok avantaj saghyor:

Miisterinin kazanimlari...
e Zamandan tasarruf: Kasada sira

beklemeden, magazaya girip Click &
Collect icin ¢zel olarak ayrilmig alandan
siparigini teslim alip ¢ikabilme avantaji
sunuyor.

* Kargo siirecini ortadan kaldirma:
Kargonun teslim edilmesini beklemeye
gerek kalmadan, siparigin ayni giin teslim
alinabilmesi ve kargo {icretinin olmamast
cazip teklifler olarak 6ne gikiyor.

* Lokasyon ozgiirliigit: Tiiketicinin,
markanin diledigi herhangi bir magazasin-
dan siparisini teslim alabilmesi tiiketiciye
lokasyon secebilme dzgiirliigii saghyor.

¢ Teslim alma zamani 6zgiirliigii:
Tiiketici, siparisini teslim alacagi noktayi
segerken, teslim alacadi zaman araligini da
kendisi belirleyebiliyor.

Degisim/iade kolayhg:: Uriinii maga-
zada deneyerek hemen degistirebilmek ya
da iade talebinde bulunabilmek gibi durum-
larda miisteri aninda ¢éziime ulastyor.

Markanin kazanimlari...

e Ciro artisi: Click & Collect, sundu-
gu pratiklik ve yasattigi ‘esnek teslimat’
deneyimi ile tiiketicilerin markayi daha ¢ok
tercih etmesini saghyor.

¢ Fiziksel magazanin satislarina
katki: Magazaya tirtintinii teslim almaya
gelen tiiketici, magazadan da yeni bir tiriin
satin alabiliyor. Bir Ingiliz perakendecisi,
{irlinlerini teslim almak i¢in gelen her dort
tiiketicisinden birisinin magazadan tamam-
layici ya da yeni bir tirlin satin aldigini
belirtiyor.

® Marka algisi ve prestij: Tiiketiciler,
teknolojiyi kullanarak hayatlarini kolaylas-
tiran markalari seviyor. Tiiketici géziindeki
bu dijitallesme ve inovasyon algisi markaya
prestij kazandirnyor.

Tiim sektérlerde oldugu gibi, pera-
kende sektoriinde de dijital doniisiim
siireci hiz kazandi. Bu anlamda, gelinen
son noktayi ve yapilmasi gerekenleri
siralar misiniz?

Positive olarak, markalarin dijital
isleyisi DNAlarina iglemeleri ve hatta
DNA'larin dijital olarak yeniden yazmalari

gerektigine inaniyoruz. Bu déniisiim hem
miisterilerin kullandigi platformlar tarafinda
hem de markanin back-office uygulamalar:
tarafinda gerceklesmeli. Projelerimizde
olusturdugumuz kullanici deneyimini tiim
platformlarda (mobil uygulama, responsive
web sayfasi, magaza igin satis uygulamala-
11, self-checkout sistemleri, kiosk uygula-
malari) benzer olacak sekilde tasarhyoruz.
Markalarin miigterilerini her platformda
taniyabilmesi icin gerekli tekillestirmeyi
yapuyor, {iriin ve kampanya tekillegtirmesi
ile her platformda ayn fiyat ve kampan-
yay1 sunmalarini saghyoruz. Tiim bunlan
yapabilmek icin de merkezi veri sistemimiz
{izerinden tiim kanallarin beslenmesini
sa@liyoruz.

Uzun ve kisa vadeli hedefleriniz,
planlariniz nelerdir?

Tiim diinyada yasanan dijital dontistim
gelismelerini yakindan takip ederken, mar-
kalara deger katan projeler gelistirmeye
devam etmek baglica hedefimiz. Perakende
deneyimimiz, global perakende diinyasinin
da ihtiyaclarin: karsilayacak diizeyde. Onii-
miizdeki dénemde global dijital déniigiim
projelerinde yer almay1 planliyoruz. Ayni
zamanda is zekasi ve istatiksel davranig
¢oziimlerine de odaklandik ve bu konuda
projeler gelistiriyoruz.

ONEMLI MESAJ!

Danigsmanligim ve dijitalles-
me siireclerini y6nettigimiz her
markaya soyledigimiz gibi, burada
da Perakende Cagi okuyucularina
altin cizerek iletmek istedigimiz en
o6nemli konu; her markanin kendi-
ne 6zgiin dinamikleri ve ihtiyaclar
oldugunu merkeze alarak degisim
siireclerini tasarlamaya baglamala-

ridir. Markanin ihtiyaclarina gére
6zellestirilmis yazihmlar ile yapilan
dijital doniisiimler uzun vadede
firmalara esnek oyun alanlar sagla-
vacad gibi, maliyet etkin bir gecis
de vyasatacaktr.
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Isletme

Giiniimiizde farkh alanlarda faaliyet gésteren
kiiciik, orta ve biiyiik caplt isletmeler ileriye déniik
faaliyet planlarinin siirdiirilebilirligi ve devamhhg icin
kendi biinyelerinde kullanmak ya da satmak iizere
ellerinde stok bulundururlar.

“Stok nedir?” sorusunun cevabi teorik olarak;
hammadde, yari mamul ya da varliklardir. Ya da bagka
bir degis ile Stok=Envanterdir.

Stok yénetiminde birincil éncelik firmalarin faali-
yet gosterdigi alanlara ait olan hammadde, yardimci
madde, yart mamul ve mamullerini en uygun maliyet
ile zamaninda tedarik edilebilmesidir.Bu tedarik stire-
cinde gelen arz ve talep tahminlerini kullanarak ve de
{iretimi planlayarak stoklama yapilir.

Isletmelerde stok planlama problemi en sik karsi-
lagilan sorunlardan bir tanesidir. Bazen bu problemler
isin icinden cikilmaz hal almaktadhr.

En sik karsilasilan stok prob-

lemleri sunlardir:

* Tasarim: Faaliyet gsterilen alan ile birlikte nasil
bir stok politikasinin olusturacaginin izlenme siirecidir.

* Planlama: Yine ilgili faaliyet koluna ait olan
hammadde, yardimci madde, yart mamul ve mamulle-
rinin siparisi ile ilgili ne kadar ve hangi oranda siparig
verilmesi stirecidir.

* Kontrol: Yine ilgili faaliyet koluna ait olan ham-

erde stok yonetimi...

madde, yardimci madde, yart mamul ve mamullerinin
siparisinin ne zaman ve ihtiya¢ duyulan ne kadar

bir siire zarfinda ya da belirlenen zaman dilimine ait
olan planlanan, kontrol mekanizmasinda gelistirilen
stirectir.

Isletmelerin, kendi biinyelerinde kullandiklar1 ve
gelistirdikleri yazilimlart mevcuttur. Bu yazilimlarda
Stok Yonetim Sistemleri bulunmaktadir. Bu sistemler
Tek Dénem ve Cok Dénemi kapsamaktadir. Kisaca
dzetlemek gerekir ise;

* Tek Dénem: Isletmelerin faaliyet gésterdigi
alanlar da yalnizca bir kez stoklanacak ve tiiketildikten
sonra bir daha asla kullanilmayacak olan iiriinleri/mal-
lar1 kapsamaktadir.

* Cok Donem: Isletmelerin faaliyet gésterdigi
alanlar da tiiketilen ve yeniden yerine koyulacak adet
miktari kadar stokta tutulacak tiriinleri/mallar kapsar.

Biitiin bu iglemler isletmelere faaliyet konularinda
farklilik géstermekle birlikte stok barindirma maliyeti
ile kars1 karsiya birakmustur.

Bu maliyetleri en minimum diizeye indirmek igin
yazimin icerisinde bahsetmis oldugum; Stok “Tasa-
rim, Planlama ve Kontrol” siireclerini en iyi sekilde
kurgulanmasi gerekmektedir. Bagarili bir stok yénetimi
Stok = Envanter kavraminin net bir sekilde algilamak
ve anlamak ile baglar.

Bu sayede ileriye déniik biiyiime hedeflerinizi
saglayabilirsiniz.
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“Uriinlerimizin kalitesine gliveniyoruz
ve altina imzamizi atiyoruz”

Bugune kadar 200’den fazla arGnun formualtnd gelistiren 1K Kimya A.S. CEO’su Sevgi-
nar Bastekin, mucidi oldugu Urunleri ve ayricaliklarini bizler icin anlatti.

Kisaca kendinizden ve markanizin
hikayesinden bahsedebilir misiniz?

Birincilikle kazandigim Istanbul Teknik
Universitesi Kimya Béliimii'nden 1988
yilinda mezun oldum. Profesyonel ig
hayatina 6zel sektérde biyokimya alanin-
da bagladim ve kimya sektoriinde devam
ettim. Bu esnada diagnostik tiretimi ile ilgili
Almanya’da egitim gérdiim. 2000 yilinda
Ar-Ge’sini, tasarimlarini ve tiretimini kendi
yaptidi tirlinlerle temizlik sektoriine adim
attim. Tasarladigim bir tirtinle 2004 yilinda

Chicago’da katilmig oldugumuz Private
Label (PLMA) fuarinda “yenilik ve tasarim
birinciligi” 6dli aldim. 2010 yilinda 1K
Kimya'yt kurdum. “HighGenic” markast ile
silikonlu temizleyici, derz temizleyici, evsel
leke ¢ikaricilar ve leke ¢ikarma mendilleri
gibi birgok “cok amaglt temizlik tirlintini”
Turk tiiketicisi ile tanigtirdik. HighGenic,
kuruldugu yil Ttirkiye'nin en biiyiikk market
zincirleri olan A101 ve BIM basta olmak
iizere, Ozdilek gibi pek ¢ok yerel ve ulusal
market raflarindaki yerini aldi.

= Temizlik Dotitorum
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Ozgiin, yenilikci, hayati kolaylagtiran
ve tiiketicilerin, 6zellikle de kadinlarin isini
kolaylagtiran tirtin tasarimlari ile bugtine
kadar 200’den fazla iiriiniin formiiliinii ge-
listirdim. “Narsprin ve HighGenic Silikonlu
Temizleyici” hayatimda déntim noktast
yaratan iki nemli tiriin oldular.

Uriinlerinizden bahsedebilir misiniz?

HighGenic ile bayanlarin temizlik
cilesine son verecek, daha az yorulmalarini
ve kendilerine vakit ayirmalarini saglaya-
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cak bir formiil gelistirmek icin ¢ok uzun
zamandir ¢alistyorum. Ciinkii evin temizligi
ve diizeninden sorumlu bir bayan olarak
hepimizin yasadigi sikintilari ¢ok iyi biliyo-
rum. Kirleri, tozlari, mikroplari hayatimiz-
dan temelli ¢ikaramayiz belki ama istedigi-
miz zaman onlar1 uzaklagtirmanin en yeni
metotlarim kesfedebiliriz diye diistindiim.
Ve yillardir iizerinde calighgim formiilii
sonunda buldum. Aslinda kesfettigim “akilli
temizlik” metoduydu. Akill: temizlik yani
kalic1 ve pratik temizlik. Bunun icin de
sadece gerektiginde temizlik yapmak iizere
kullanilacak ¢ok amagli tek bir tiriine ihti-
vac vardi. HighGenic Slikonlu Temizleyici,
kadinlarin kendine vakit ayirabilmesi icin
akill: temizligi 63reten bir formiil.

Banyo,/mutfak yiizeylerinden cam
yiizeylere, celik, metal, ankastre iiriinler-
den mobilyalara, kristal ve cam avizelerden
araclara varincaya kadar ¢ok bircok farkh
alanda kullanilabilen Highgenic Silikonlu
Temizleyici, uygulandigi tiim yiizeylerde
uzun siireli temizlik ve maksimum koruma
saghyor. Ozellikle cam yiizeylerde, yagmur
ve su damlalarmin kaymasini saglayarak su
lekelerini énliiyor. Ayrica antistatik 6zelli-
giyle de yiizeylerden tozu itiyor ve tozlan-
may1 geciktirigor. Béylece daha sik temizlik
yapmaya gerek kalmiyor, temizleyicilerden
tasarruf ediliyor. Her tiirlii dogal ahsap
ve lake kaplamali mobilyalarda giivenli
kullanim saglayan Highgenic Silikonlu, cila
etkisi yaratan parlaklik ézelliginin yani sira
olusturdugu koruyucu tabaka ile yiizeylerin
cizilmesini de engelliyor.

Araclardaki plastik ve vinil yiizeyleri
temizleyerek cok daha parlak bir gériinii-
me kavusturan Highgenic Silikonlu, ayni
zamanda tipki cam yiizeylerde oldugu
gibi araclarn kaparto ve dis yiizeyinde de
koruyucu bir tabaka olusturarak cizilmesini
dnlilyor ve araclan giines iginlarinin zararl
etkilerinden koruyor. Silecek suyunda da
rahatca kullanilabilen Highgenic Silikonlu,
su ve yagmur damlarinin yiizeyden kolayca
akip gitmesini saghyor... Mucidi oldugum
ve sektdrde yeni bir kategori achigimiz
“Silikonlu Temizleyici’den sonra simdi de
“Sirkelim” ile yepyeni bir dénemi bagla-
tiyoruz. Cogu seyde oldugu gibi temizlik
malzemelerinin de dogal olanir tercih
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etmeye bagladik. Ciinkii icinde ¢ok sayida
kimyasal madde barindiran temizlik malze-
meleri cilde temas ettigi hatta solunabildigi
igin bircok saglik sorununu da beraberin-
de getiriyor. HighGenic Sirkelim; boya,
koruyucu madde, sentetik parfiim ve petrol
tiirevleri gibi insan saghgma zararl higbir
madde igermeyen ¢ok amagli ve organik
esansh yeni nesil bir temizleyici.
HighGenic Sirkelim, tam 13 farkl
amagcla kullanilabiliyor. Mutfakta; evye, tez-
gah ve kesme tahtalarini temizliyor, hijyen
saghyor. Buzdolabinda olusan kir ve lekeyi
gideriyor, kétii kokuyu emiyor. Firinda yeni
olusan yag ve kirleri temizliyor. Caydanlik,
cay ve kahve makinelerinde biriken kireg
ve tortulari temizliyor. Bulagik makinesinde
parlatict yerine kullaniliyor. Banyo, lavabo,
fayans ve klozetlerde kireg, su lekesi ve
kirleri temizliyor. Cam ve aynalar1 temizli-
yor, ekstra parlaklik veriyor. Yer ve benzeri
yiizeyleri temizliyor. Camagir makinesinde
yumusatict olarak kullanihyor. Evcil hay-
vanlarin yagadigi mekanlan temizleyerek,
hijyen saghyor ve bu alanlardaki istenme-
yen kokular yok etmeye yardimct oluyor.

Logonuza baktigimizda sizin yiizii-
niizii gorilyoruz. Hikayesini anlatabilir
misiniz?

Farkhlasmak bizim olmazsa olma-
zimiz. O yiizden HighGenic markasini
olustururken ve konumlandirirken, diger
markalardan nasil aynsiriz sorusundan yola
ciktik. Ve bagta da belirttigim gibi temizlik
{irlinlerinin hedefi kadinlar. Ama iiriinleri
{ireten ve gelistirenler daha ¢ok erkeklerin
hegemonyasinda, piyasadaki markalarin
da isimleri hep erkek ve gii¢ cagristiran
isimlerden olusuyor. Ben de bir kadin
olarak, iistelik Kimyager bir kadin olarak,
bir temizlik tiriinii “nasil olmali”y1 sanirim
biraz daha iyi biliyorum ve kadinlarin bek-
lenti ve ihtiyaclarmi daha iyi karsilayabiliyo-
rum. Tabii burada yanlig anlagilma olmasin,
nihai takdir ve secim her zaman oldugu
gibi son tiiketicinin yani miisterinin. Sonug
olarak, biz {irettigimiz iiriinlerin arkasinda
gercek bir insan, iistelik kadin bir kim-
yager oldugunun altini ¢izmek istedik ve
benim siluetimin oldugu logoyu olusturup
kullanmaya bagladik. Bu konuda ¢ok giizel
yorumlar aliyoruz. Logomuzla vermek
istedigimiz mesaj; {iriinlerimizin kalitesine
giiveniyoruz ve altina imzamizi atiyoruz.

Gelecek dénem hedefleriniz hakkin-
da bilgi verebilir misiniz?

Oncelikle gelistirmeye ve yeni iiriinler
yapmaya devam edecegiz. Yakinda hem
ambalaji hem de kullanim sekli ile cok
farkl bir {iriinii daha piyasaya sunacagiz.
Bu {iriiniin ambalajini da bizzat kendim
tasarladim. Bu sefer kadinlar olarak pek
sevmedigimiz {itiiyii kolaylastirmanin for-
miiliinii paylasacagim. Bu yeni {iriin planla-
rinin yani sira tiim Tiirkiye've yayilim icin
farkh satis kanallari da olusturmak &ncelikli
hedeflerimiz arasinda. Amacimiz, her yeni
{irinle birlikte daha fazla kadina ulasmak,
daha ¢ok probleme ¢éziim sunmak.

Ama asil hayalim yemuyesil bir fabrika
ve sadece dogal ekolojik biyolojik kozmetik
ve temizlik iiriinleri gelistirmek ve tiretmek.
Yine formiiliinii kendim gelistirdigim eko-
lojik biyolojik oda kokusu TUBITAK 'tan
proje destegi aldi. Heniiz iiretilmedi. Ciin-
kii bu tiriinlerin tiretim maliyeti ¢cok yiiksek.
Satis1 da cok yiiksek ve Tiirkiye'de tiiketim
bu konuda yeteri kadar bilingli degil, talep
az. Ama ileride bunu mutlaka yapmak
istiyorum.
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Temel, yillar sonra biriktirdigiyle elden diisme Mu-
rat 124 alir. Arabasiyla memleketine giderken araba
arizalanir. Yolun kenarina geker, motor kapagini agar,
ne oldugunu anlamaya ¢alisirken bir Ferrari yanagir:

— Hayrola hemserim, arabanin nesi var? Ister-
sen senin arabayi benimkine baglayalim, ¢ekeyim ilk
tamirciye kadar.

Temel bu teklife ¢ok sevinir. Ara halati ile Murat’1
Ferrari'nin arkasina baglarlar. Ferrari’ nin sahibi geng
uyarir:

- Ben hiz yapmay1 ¢ok severim. Eger farkinda ol-
madan asin hiz yaparsam, sen selektér yap beni uyar!

Temel: Tamam!

Yola koyulurlar. Bir siire sonra Ferrari gaza bas-
maya baglar, 60, 80, 100 derken, Murat 124 arkadan
selektor yapar.

Ferrari durumu amimsar ve yavaglar, bir siire sonra
Ferrari yeniden gaza basar, 60, 80, 100... Selektor
yeniden animsatir.

Ferrari yavaglar. Yolda bu sekilde ilerlerken bir
Lamborghini Ferrari'ye yaklagir:

- Kapisalm mi?

Ferrari yanitlar: Nesine?

— 340 km. 6tedeki benzinlige ikinci varan, ilk
varanin deposunu doldurur.

Ferrari hemen onaylar ve yarisa baglarlar. 120,
140, 180, 220...

O arada trafigi denetleyen helikopterdeki gérevli
polis, genel merkeze bilgi vermektedir:

— Komiserim, sehrin kuzeyindeki yolda trafik
giivenligi tehdit altinda! 3 arag yarig yapwor.

Ferrari ile Lamborghini saatte 300 km hizla yan
vana gidiyor, arkadan da Murat 124 onlar1 gegmek
icin 10 dakikadir sellektér yapip yol istiyor!

Onde giden ulusal perakendecileri hesapsiz takip
edenler market sayilarini katlayarak biiytiseler de gii-
niin sonunda takla atarak yoldan ¢ikiyorlar. Zararin en
az1 sermaye sahibine oluyor. Niye bu kadar yanhg g6z
gore gore yapiliyor? Sistemden ¢ikanlar beni etrafim-
dakiler yakt diyor. Bunlarin da ¢ogu maalesef gazc
diye adlandinlan yagcilar. Peki nasil basarih olabiliriz?

Ik yapilmast gereken miisteri davranisini izlemek-
tir. Bu oyunu market lehine degistiren bir harekettir.
Sirketin bagarisimin en énemli faktériidiir.

Bir sadakat diizeni fikri, bilgisayarh aragtirma ca-
ginda; izlenilebilir bir sadakat diizenine gevrilmelidir.

Insanlarin neyi satin aldigina dair ham veriler top-
lar ve onu karli bilgilere doniistiiriirsek, ayricalikh en
biwyiik siipermarket olunabilir. Iyi bir gergek profesyo-
nel yonetici ve ivi bir program, tiim siipermarketlerin
is yapma bicimini kokten degistirir.

Daha iyi bir perakende igin son séz: Kiigiik adam-
larla biiyiik hedeflere gidilmez...
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DiZAYN

Degisiminize deger katan cézomler...

Bir Yagmur Dizayn olarak
¢6zOm Urettigimiz alanlar;
manav reyonlari, dis cephe
kompozit kaplama, aliminyum
dogramaisleri, discount magaza
kurulumu, ahsap reyonlar,
dekoratif ahsap tavanlar, ekmek
reyonlari, danisma bankolari ve
emanet dolaplari, bakliyat
reyonlari, kuruyemis reyonlari,
baharat reyonlari, bazalar,
kolon kaplamalari, market
ekipmanlar.

Tom kurulum asamalarini
guvenilir dogru cozOmler Ureten
Bir Yagmur Dizayn’a
birakirsaniz size 6zel anahtar
teslimi market-magaza
kurulumu da yapilmaktadir,

Her zaman
daha iyiSi igin"' www.biryagmurdizayn.com

emregjons.com | 0543 77192 98
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Perakende., ., e

Sibel Zaloglu ile “GUC SENDE’

Sibel Za|Og’U, 2017 Subat aymda yay|m|ad|g| ik kitabi Cesitli danismanlik firmalarinda

danigman ve egitim uzmani olarak aktif

GUC SENDE'yi hangi duygularla yazdigini bizler icin anlatts,  grev aimaktayim. 150 9001:2008 Kalite
Yonetim Sistemi Tetkikei ve Bag Tetkikgi,

Sibel Zaloglu ile “Gli¢ Sende” adli ilk Bize biraz kendinizden soz eder BAS DENETCI belge sahibiyim. Pera-
kitabini ve yazarlik hakkinda konustuk... misiniz? kende satis alaninda usta dgretici belgem
Zaloglu, ashnda ilk kitabnin “Perakendede  Perakende sekt6riinde uzun yillardir meveut. Is Saghgi ve Giivenligi én lisans
Neler Oluyor?” adl kitabi oldugunu, fakat Insan Kaynaklari, Egitim Mudiird, Is Gelis- mezunuyum. Aston American Universitesi
yayimlatmadigini, daha sonraki yillarda tirme ve Planlama Direkt¢rii ve Danigma- Isletme Boliimii mezunu olup, Isletme
yayimlatacagini séyliyor. Neden simdi ni olarak calismaya devam ediyorum. Evli Birlesik Yiiksek Lisans ve Doktorami
degil dedigimizde, “Sonra” demekle yeti- ve bir kiz gocugu annesiyim. Ttim bunlarin  yapmaktayim.
niyor. Sirada yayimlanacak ikinci kitabinin -~ yanu sira; Yasam Koglugu yapiyorum. Cesitli sosyal sorumluluk projelerinde
oldugunu, tigiincii kitabinin da tamamlan- NLP uzmaniyim. Ayrica oto hipnoz calis- calismaktayim. Cesitli sektér dergilerinde
ma asamasinda oldugunu belirtiyor. malarim da bulunuyor. editérliik ve genel yayin yonetmenligi

tecriibelerim var.

Kisisel gelisim alaninda yazdigim ilk
kitabim “GUC SENDE” ve vine bu alanda
kitaplarimi yazmaya devam ediyorum.

‘ » Kitaplarinizi ne kadar siirede yazi-
yorsunuz? Baska bir deyisle bir kitabin
ortaya ¢ikmasi ne kadar siirer?

Buna kesin bir yanit vermem gercek-
ten zor. Her kitabin kendi siiresi var. Bunu
belirlemenin, siire vermenin zor olduguna
inaniyorum. Ama kendi agimdan bakti-
gimda, ¢ok uzayan igleri sevmedigim igin
6-7 ay1 gegmemesi gerektigini séyleyebi-
lirim.

Yazmaya nasil baglarsiniz?

Konu bulmak bambagka bir is. Yazmak
istediginiz konuyu buluyorsunuz ama konu
stirekli degisiyor. Ik sayfalar tamamlanma-
dan siliniyor. Onun icin ilk sayfalar yaz-
mak benim tic-dért ayimi alds. ik sayfalar
yazarken, bir taraftan da cesitli notlar
aldim. Notlar eleyerek kitabimi yazmaya
devam ettim. Yaklagik bir ay higbir sey
yazamadim. Dondum kaldim adeta. Hatta

i b - ¢ok sinirlendim. Moralim bozuldu. Uzun

' . giinlerden sonra, yine calisma masama
Sibel Zaloglu’nun “GUC SENDE” adll ilk kisisel gelisim kitabi, 36.Uluslarar-  oturdugumda satirlar pes pese dokiilmeye
asi Istanbul Kitap Fuari’nda gerceklesen imza giiniinde okurlariyla bulustu.  baglad. iste bu biiyiik bir haz.
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GUC SENDE den biraz bahseder
misiniz?

Aslinda GUC SENDE bambagka bir
konuyla baglamisti. Sonra konular degisti,
degisti, tiim yazdiklarimi defalarca sildim.
En son yasam koclugu ve Nlp egitimle-
rimden esinlenerek, ortaya kisisel gelisim
konulu, ¢ziinde yasam koglugu yatan bu
kitap ortaya cikti. Insanlar1 cok seviyorum.
Mutsuz ve yasamdan zevk almayan, yaga-
ma sevinci olamayan insanlan etrafimda
gordiikce mutsuz oluyorum. Dogdugumuz
gibi liimle de er ge¢ sonuglanacak haya-
timizda yagam sinavimizi verirken, diger
insanlarin da yasamlarina saygi duyarak,
mutlu olarak yagamalarini saglamak igin,
bu kitabimda okuyucularima igimden
geldigi sekilde yasam kogu olarak yardimci
olmak, destek olmak istedim. Insallah
bagarmigimdir. Bir kisinin bile ruhuna
dokunabilmek benim i¢in ¢ok énemli.

Yazmak yetenek isi midir? Ogrenile-
bilir mi?

Bence ilkokul siralarinda olugan bir
tutum, yetenek. {lkokul birinci sirufta kendi
yazdigim 23 Nisan adli bes kitalik bir sii-
rim vardi. Bu siirle Zonguldak ilinde dere-
ceye girmistim. Sonrasinda okul yillarimda
hep gelisti bu siire¢.Tiirkce ve edebiyat,
dzellikle kompozisyon derslerinde oldukca
basaril bir grenciydim.

Kisacasi “Agac yasken egilir” atastzii-
ne inanyorum.

Tirkiye’de kitap yayimlamak zor
mudur?

Bu soruya cevabim hem kolay, hem
zor! Kolay dedim; ¢iinkii o kadar ¢ok isini
tam yapmayan yayinevi var ki... Bunlara
vanlilikla veya bilmeden kapilirsaniz kita-
biniz basilir ama basit, kuralsiz ve oku-
yucuya bir sey vermeyen bir kitap cikar
karsimiza. Okurlarla bulusmaz, tanitiminiz
yapilmaz. Hem kitabiniz ¢ikacak diye uzun
tarihler beklersiniz, hem de paranizdan
olursunuz...

Zor dedim; ciinkii iyi bir yayinevi
bulup, kitabinizi yayimlatip, tanitimin

yapmak, genis kitlelere ulastirmak ve sizi
tatmin etmesi ¢ok zordur. Mutlaka iyi bir
yayineviyle calismalisiniz. Kendiniz de ta-
nitimi igin gercekten caba sarfetmelisiniz.

Kisaca kitabin okura ulagmasi gerek.
Kitabinizin niteligi kadar yayinevine de
bagh. Eger yayineviniz {izerine diiseni
eksiksiz yaparsa, kitabiniz iyi dagitiliyor,
elestirmenlere gonderiliyor, reklam
vapiliyor. Yoksa siz ne kadar iyi yazarsaniz
vazin, okuyucuya ulasamadiktan sonra,
vaptiginizdan bir tek sizin haberiniz olu-
yor. Bir de yakin ¢evrenizin. Bu da hele ki
yeni yazar i¢in hayal kirikhgu...

Dediginiz gibi yaymevi ¢cok 6nemli.
Peki, buna nasil karar verecegiz?

Bircok yaymnevi var. Hepsinin ayri
ayri tarzlari var. Diger yazilan, basilan,
yayimlanan eserlerin yayinevlerine bakin.
Arastirin. Tanitimlara bakin. En 6nem-
lisi ne istediginizden, ne kadar insana,
kimlere ulasmak istediginizden emin olun.
“Kitabinizdan beklentiniz nedir?” Bu soru-
nun cevabini énce kendinize verin. Sonra
yaymnevine karar verin.

Kitap yayimlamaktaki amaciniz para
kazanmak mi?

Yazar olarak bildigim kadar ile gegin-
mek zor. Ben para kazanmay: baglangic
olarak hig diisiinmedim ve uzun yillarda

diistinmiiyorum.

Fakat verilen emek paraya dontistir,
en azindan basim maliyetlerini cikarirsa
cok i olur. Sonrasinda yazmak, tiretmek
daha cok haz verir bence.

“Kitabimin 6n soézl ile
bitirelim degerli réportajimizi”

Bazen bizleri yolumuzdan alikoyan ayagimiza takilan taglan bilerek
kabulleniyoruz. Hemen kiisiiyoruz hayata... Hatta diinya bagimiza yiki-
liyor sanki. Yada ne yapacagimizi bilemiyoruz. Nasil yol alacagimizi...
Belki de ne istedigimizi hayattan. Bazen yalniz hissediyoruz kendimizi.

Gizli bir gii¢ olsa da yardim etse bize, harekete gegirse bizi diye bekliyo-
ruz. Boyle olsa, ne giizel olurdu degil mi?

Belki satirlar1 okudukga bir cogunuz yasam yolunda yeni sayfalar aca-
caksiniz. Mutluluk kapilarinin aslinda ¢ok zor agilmadigini géreceksiniz. ..

“Gii¢ Sendevi keyifle okumaniz ve yasaminizda tertemiz, basar dolu, giizel
sayfalar agmaniz dileklerimle; sevgiyle kalmn...
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Degerini veren olursa

neden olmasin®

Her gegen glin bu clmleyi daha ¢ok duymaya
basladik. Daha fazla dillendirip, bu dogrultuda hareket
etmeye baslayarak, duruma alisip gergekleri 6teler hale
geldik.

Bizi bu duslnceye sUrlkleyen faktorler neler?
Ekonomik faktorler mi, nitelikli eleman yoklugu mu,
metal yogunlugu mu? Yoksa roller ayni ancak oyuncu-
larin farklilasmasi mi? Piyasanin daralmasi yani diger
bir deyimle kizil denizlerde boguimaya devam mi yoksa
mavi okyanuslara agllabilecek miyiz? Burada sikisip
kalmisiz. Bu durum dustincelerimizi zorluyor ve saglikli
dustinmemizi engelliyor olabilir mi? Her yil, her ay icin
bir planimiz var ama bir turll gerceklestiremiyoruz mu?
Yoksa her seye bir bahanemiz mi var... Gelin 24 yil 6n-
cesine gidelim, 24 yil dnce bugln perakende dinya-
sinda ise basladigim, ulusal marketlerin TUrkiye'ye yeni
geldigi déneme...

O zamanda Turkiye'de daha yeni blylk marketle-
rin aglliglan blyUk kalabalk ve izdihamlarla gergekle-
siyordu, bu durum bizim toptancilarimizin orta 6lgeki
marketcilerimizin, bakkallarimizin istahini kabartiyor,
bizde bdyle blylk magazacilk yapsak ne glizel olur
dusUnceleri bizi adeta zorluyordu.

imkanlanmizi birlestirerek biiyik magazacilik
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sistemine hizll bir gegis yaptik. Sube sayilarini artirma-
ya, daha ylUksek cirolar yapmaya ve piyasanin en iyisi
olmaya aday olduk. Blylk magazalarin sube sayilan
artikca etrafindaki kiigUk Olcekli noktalar yok olmaya
basladilar. O dénemlerde her kdse basi tutulmaya
baslamisti, her bdlgenin kendine has yerel kaptanlar
is basindaydi. Merkezi yerlere odaklaniyor, yapilas-
manin disarl dogru tastigini hi¢ kimse gdremiyordu.
2008 yilina gelindiginde sube agilacak yer kalmamisti;
gemisini kurtaran kaptan olacakti. Daha sonra kentsel
dondstimun baslamasi, yapilasmanin sehrin merkezin-
den uzaklasmasl, yeni site alanlari, hatta yeni sehirler
kurulmasi, adeta merkezi yerlerin icini bosaltip disari
tasidi. Merkezi yerlere yatinm yapanlarin giderlerinin
artmasi ve kiralarinin yikselmesi, onlardan daha az
hizmet alanlarina sahip olan, daha az kisi calistiran
yeni nesil zincirleri blyUtmeye basladi. Sehrin kabu-
gunu kirp disari tasmasi yeni ticari alanlar yaratirken,
sehrin i¢inde kalan yerler bir bakima kendi kendileri ile
rekabet eder hale geldiler. Yeni sube agmak gittikge
zorlasmaya basladi. Zaten az olan yerleri son yillarda
fahis artis gosteren kiralama bedelleri ylzinden kirala-
mak iyice zorlagsti.

Sermayesi gUclU gruplar tarafindan desteklenen
ulusal veya discount dedigimiz rakipler rahatlikla
kiralayabiliyor. Bu durum pastadan bizim disimizda
daha fazla pay alan ortadi olmasi anlamina geliyor.
Ancak pasta ayni pasta maalesef. Blylmeyen pasta
ve klcullen payimiz, her yil daha fazla artan giderleri
karsllamamaya basliyor. O zaman giderleri azaltmanin
yolunu bulmak kaliyor geriye, ama nasil?

Her zaman oldugu gibi yoneticiler tasarruf etmek
icin ise, calisan sayisini azaltmakla basladilar. Gali-
san sayisini azaltmak kisa sureli ¢bzUm gibi goriinse
de maliyetin daha fazla artmasina sebep oldugunu
gbremiyor bazi yoneticiler veya perakende firmalarinin
sahipleri. Buglin misteri magazaniza girdiginde hizmet
almak istiyor. Hizmeti veren ise ortalarda yok. Oysa
bUtln isaretler, hizmet alanlarinin daha fazla nitelikli
galisana intiyag oldugunu gésteriyor...

YAZININ DEVAMINI

SONRAKI SAYIMIZDA BULABILIRSINIZ...
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Yemekcim Gida A.S. Kurucu Ortagi Hakan Giimiis:

Gunde 60 bin kisiyi doyuruyoruz!
Gunde ortalama 60 bin kisiye yemek hazirladiklarini dile getiren Yemekecim Gida A.S. Kurucu Ortagi
Hakan GUmus, “Amacimiz tlkenin en blyUk catering firmasi olmak degil, en iyisi oimaktir” dedi.

Oncelikle bu &zel soylesi icin size
cok tesekkiir ederiz. Roportajimiza
“Yemekcim Catering” hakkinda detayh
bilgi alarak baslayabilir miyiz?

Yemekcim Gida A.S., 2009 yih haziran
ayinda bir aile sirketi olarak kuruldu.
Onceleri 6zel sektérde hazir yemek hizmeti
ile bagladi. Daha sonralar kamuda hazir
yemek hizmeti ile devam etti. Su anda
4 bolgede 32 proje ile yoluna devam
etmektedir. Giinde yaklagik 60.000 Kisiyi

doyuruyoruz.

Piyasada pek cok catering firmasi
mevcut. Peki, bu catering firmalar
arasindan sizi 6ne ¢ikaran 6zellikler
nelerdir?

En 6nemli 6zelligimiz hijyen ve kaliteli
hizmettir. Ciinkii hijyen ve kaliteli ham-
madde

olmadan &ne ¢ikamazsiniz. Bunun
vaninda, kisinin gereksinim duydugu kalori
miktarinin gida miihendisleri tarafindan
siirekli giincelleyip miisterilerimize sunuyo-
ruz. Ornegin masabasinda calisan ile agir

sanayide caligan miisterilerimiz igin farkh
meniiler sunuyoruz.

“YEMEGI GORSEL BIR

SOLENE CEVIRIYORUZ”

Miisterilerinize sundugunuz hizmet-
ler ve ayricaliklariniz hakkinda detayh
bilgi verir misiniz?

Yemekcim A.S. olarak; miigterilerimize




her seyden énce saghkh, hijyenik ve kaliteli
yemekler sunuyoruz.

Kaliteli hammadde ile yemegi hem do-
yum hem de gorsel bir sdlene ceviriyoruz.

Meniilerinizi olustururken hangi kri-
terlere dikkat ediyorsunuz? Bu noktada
olmazsa olmazlariniz nelerdir?

Bizim miisterilerimizin ¢ogu devlet ku-
rumlarn ve T.C énde gelen sanayi kurulus-
landir. Sirket olarak tagima yemek hizmeti
vermiyoruz. Bunun yerine kurumlarin
kendi mutfagini kullanarak yemek hizmeti
veriyoruz.

Biraz da, uzun ve kisa vadeli hedef-
leriniz hakkinda bilgi alabilir miyiz?

Amacimiz {ilkenin en biiyiik catering
firmas olmak degil, en iyisi olmaktir.
Bunun yani sira; ¢aligh@imiz kurumlarla
beraber iilke ekonomisine katki saglayip,

istihdam olusturmak da hedelerimiz

arasinda yer almaktadir. Bugiin biinyemiz-
de 1500 kisi calismaktadir.

“BUNYEMIZDE 1500
KiSi CALISMAKTADIR”

PERAKENDE CAGI okurlarmna ilet-
mek istedidiniz bir mesaj var mi?

Son olarak, okurlarimiza sayg ve hiir-
metlerimizi sunuyoruz.
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“Simple, Robust and Reliable”  sektdrde lider durumda

Possify ile Turkiye pazarina gelen Seuic Autoid kablosuz endiistriyel el termi-

N nalleri farkh karmasik endiistriyel alanlarda kullamim igin gerekli olan gliglii
tasarima sahiptir..

Toplamda yanim milyondan fazla kullanicisi olan Autoid endiistriyel el terminal-
leri 6zellikle 100 biiyiik lojistik, nakliye, kurye firmasinda 200.000 kullanicisi ile

CRUISE 1

- Zarif gorinis - 5.2” IPS - 12.6mm kalinhk; 200g
. Cortex-A3 8cekirdek-CPU
+ Android5.1 0S, , , 2GB/16GB hizh Hafiza,
- 1D/ 2D barkod, parmak izi, NFC vb.
- Cift Genis Ag (Opsiyonel SIM, SAM) Wi-Fi,
- TiP C su gegirmez bilesen,
- Tabanca tutma yeri, cok yuvali genisletilmis aksesuarlar
+ 4300mAh pil, 12 saat siirekli calisir
- IP 67, 1,5 m beton lizerine diisme.
Kolay yénetim - SOTI, mobil butler, sifre yetkilendirme

AUTOID Pad (1D\2D\RFID-HF) Ring scanner (1D\2D)

- Ergonomik hafif, kolay sol veya sag elle calistirma;

- 7 "IPS WXGA eldiven veya parmakla dokunarak calisma
2.4G / 5G cift frekansh anti-parazit ve sorunsuz dolasim

+ IP65 /1.2m diisme

Ring scanner avantajlari:

insan cildine zarar vermeyen giivenli malzeme ve rahat kullanim.

-+ 1D\ 2D Giinde 10,000.00 kez tarama;

+ Bluetooth® 4.0, 20m iletim

. Bluetooth teknolojisi ile gercek zamanh yiikleme; U-disk veri yiikii;
- IP65 5ft./1.5m diisme

Suning.com @idea Lm
WS: Logistics & Courier
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AUTOID 9 (1D\2D\RFID-HF)

Android5.1 isletim sistemi

- 1ISO18000-6C protokolii, Impinj R2000 ¢éziimiini benimser

- Uzun menzilli ( 6m ) ve paritili etiket okuma ( 100'den fazla etiket )
- 9200mAnh pil, 8-10 saat calisma

. Barkod / NFC / parmak izi / kamera / GPS c¢oklu veri toplama

. 4G / WIF1 / Bluetooth

. IP65 ve 1.2m diigsme testi

AUTOID 6L (W) (1D/2D/RFID-HF)

- 3,5 "(640 (H) X480 (W) VGA), 8 kisayol tusu;

- Dort cekirdekli 1.2GHz.

Microsoft® Windows® CE 6.0 ¢ift gilivenlik, liclii kolay yonetim tasarimlari;
- Gucli Wi-Fi performansini kesintisiz dolasim;

2.4G / 5G cift bantli Wi-Fi, anti-parazit 6zelligi

- 100dB yiiksek hoparlér

- IP65 5ft./1.5m diisme testi;

- 1D/ 2D Symbol SE4500 / SE955 ve Honeywell 5600

AUTOID 7P (1D/2D)

Ergonomik ve konfor kavrama;

.45 erece egik tarama acisi;

-8 saat siirekli calisma siiresi;

- Symbol SE955, 2D Honeywell5100 / SymbolSE4500;
-Sorunsuz dolasim teknolojisi ile Wi-Fi

-Ozel ROM sistemi tasarimi ile very kaybi engelemesi

e ® W _ ™o .. P@SSIFY
_@ A A ;A ﬁ We are “Simple, Robust and Rebable™
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Samsun’da fuarlar daha da buyuyecek!

MO L o St

Samsun Gida Fuart'na iligkin bilgilen-
dirme toplantisinda konusan TUYAP Ana-
dolu Fuarcilik Genel Miidiirii Cihat Alagéz,
“TUYAP olarak Samsun’da agtigimiz tiim
fuarlar1 bir 6ncekinin katihmei ve ziyaretci
sayisinin tistiinde gergeklestiriyoruz ve
bundan biiyiik mutluluk duyuyoruz” dedi.
TUYAP olarak Samsun’da 2014 yilindan
buyana cesitli sektérlere yonelik fuarlar dii-
zenlediklerini anlatan Alagéz, bu fuarlarin
gerek kent ve gerekse Karadeniz ekonomi-
si tizerinde biiyiik etkisi oldugunu styledi.
Samsun’un artik bir fuar kenti oldugunu
belirten Alagéz, sdyle konustu:

“Bu yil yaptigimiz Gida Fuar'nda 5
{ilkeden 159 yabanci sektér temsilcisini

NFV EXCO Dried 2017°de markalasma ihtiyaci

Sert kabuklu yemis, kuru meyve, sebze ve kuru yemis
sektorii “Birlikten Kuvvet Dogar” temasiyla diizenlenen
NFV EXCO Dried 2017’de, Tiirkiye nin tarimsal {iriinlerde
markalagmaya olan ihtiyact masaya yatirildi. Moderatorliigi-
nii marka uzmani Giiven Borga'nin tistlendigi “Markalasma,
Rekabet Giicii, Globallesme” oturumunda Boyhan’in kurucusu
Iorahim Tiirkhan Tiirkiye'den Kaliforniya'ya uzanan yolculu-
gunu, ceviz bahgesi yatirimini; Peyman Icra Kurulu Bagkan: ve
CEO’su Oguz Yiikselir ise kuruyemis ve kurutulmus meyvede
markalagmanin tiiketicinin géziinde iiriine kazandirdigi katma

degeri paylastt.
60

misafir edecegiz énceki yila oranla yiizde
38'lik bir artig séz konusu yine énceki
sene 72 olan firma sayisi ylizde 11’lik
artigla 80’e ulagti. Agilan stant sayist da
bir 6nceki yila gore yiizde 32 artt. Gida
Fuan Samsun’da tuttu ve artik daha biiyiik
hedefler pesindeyiz. Bu artis salt Gida Fua-
r'nda degil, Samsun’da gergeklestirdigimiz
tiim diger fuarlarda da net bir bigimde
gordiltiyor”.

Toplantida konugan Samsun Ticaret ve
Sanayi Odast Bagkari Salih Zeki Murzioglu
da bu tiir etkinliklerin kent ekonomisine
ciddi bir hareketlenme getirme yaninda
sehrin tanitimina da biiyiik destek sagla-
diginm soyledi. Samsun Esnaf Sanatkarlar

Odast Bagkani Eyiip Giiler'de fuarlarin
kiiciik esnaf ile tiiccar1 bulusturan yapisi ile
biiyiik bir islev gordiigiinii belirtti.

Karadeniz Turistik Isletmeler Dernegi
(KATID) Bagkan Murat Toktas ise turizmin
artik deniz, kum ve glines olmaktan ¢ik-
tigin1 séyledigi konusmasinda “Olimpiyat
sehri, Spor sehri, Tarim sehri ve yakinda
da Lojistik sehri olarak amilan Samsun’a
artik Fuar turizmini de kattik. Artik zengin
bir gesitliligimiz var. Ve diizenlenen bu
fuarlar Samsun’un tanitimma da ciddi katki
sa@lyor” dedi.

Karadeniz Perder Koordinatérii Biilent
Erhan ise konugmasinda “Tiirkiye Pera-
kendeciler Federasyonu'na (TPF) bagh Ka-
radeniz Perakendeciler Dernegi (PERDER)
olarak 1.Samsun Gida Fuari'na 200 kisilik
katihm sagladik. Bu yilki 2. Gida fuarimiza
vine Rize, Trabzon, Giresun, Ordu, Sam-
sun, Sinop, Amasya, Tokat ve Corum’daki
liyelerimizle beraber, Ekim ayinda yap-
mis oldugumuz Trabzon'daki Karadeniz
Perakende Zirvesi'ne TUYAP Samsun
Boélge Miidiiriimiiz Server SECER'’i davet
ettik. Tiirkiye Perakendeciler Federasyo-
nu (TPF) Bagkarm Mustafa Altunbilek’i ve
diger bolgelerimizdeki Dernek Bagkanlari
ile tanigtirarak Samsun’daki fuarimiza ka-
tilmalarini ve katihm saglamalarini istedik.
Katilimlari ile bizlere gii¢ katacaklarina da
eminiz” dedi.

masaya yatirildi

Giiven Borg
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25.FoodProduct’ta geri sayim basladi!

Gida sektorundn yukselen fuan 25.FoodProduct’ta son 1 aya girildi. Sektérin dev firmalarinin,
yurt icinde 81 il, yurt disinda 20’ntn Uzerinde hedef Ulkeden profesyonel ziyaretci ve alim heyeti

ile bir araya gelecegi organizasyonda %90 doluluk oranina ulasildi.

17-20 OCAK 2018
ANFAS’ In Bluyiilyen Alani ile
ANTALYA EXPO

CENTER ’da

HOTEL EQUIPMENT ILE ES ZA-
MANLI

Bu yil 25.FoodProduct; turizm sekto-
riiniin 6nde gelen organizasyonu 29.Ho-
telEquipment-Uluslararasi Konaklama ve
Agirlama Ekipmanlar Ihtisas Fuar ile es
zamanli olarak gerceklestirilecek. Onceki
yillarda alan yetersizligi nedeniyle farkh ta-
rihlerde gergeklestirilen fuarlar, bu yil yiizde
yiiz biiyiiyerek 20.000 metrekareden
40.000 metrekare kapali, 20.000 met-
rekare acik olmak iizere toplam 60.000
metrekarelik alana ulasan Antalya Expo
Center sayesinde tek cati altinda gergek-
lestirilecek. Katilimcei ve ziyaretci profilleri

62

benzerlik gésteren fuar-
lar, sektoriin talebi dog-
rultusunda 17-20 Ocak
2018 tarihilerinde es
zamanl olarak kapilari-
ni1 acacak. Fuara katilan
sektor profesyonelleri;
konaklama, agirlama
ve gida sektériine dair
tiim paydaglara, ikili i
goriigsmelerine, etkinlik-
lere, konferanslara es
zamanli olarak ulagabi-
lecek.

YENI HEDEF
PAZARLARA CALIS-
MALAR TAM GAZ

25.FoodProduct’ta
BAIB-Bati Akdeniz
thracatgilar Birligi, BA-
KA-Bati Akdeniz Kal-
kinma Ajans, DEIK-Dig
Ekonomik Iliskiler
Kurulu, ATSO-Antalya
Ticaret ve Sanayi Odasi
ve ANFAS'in yurt digsindaki acente ig birlik-
telikleriyle; Almanya, Balkanlar (Arnavut-
luk, Bosna-Hersek, Hirvatistan, Karadag,
Kosova, Makedonya, Sirbistan), Birlesik
Arap Emirlikleri, Brezilya, Bulgaristan,
Cin, Filistin, Hindistan, iran, Katar, K.Irak,
Kirgizistan, Kosova, Kuveyt, Letonya, Mi-
sir, Ozbekistan, Suudi Arabistan, Tayland,
Tunus, Umman ve Yemen’den profesyonel
ziyaretci ve alim heyetleri getirilecek.

81 ILDEN PROFESYONEL ALIM
HEYETI HAZIR
Yurt dig1 ¢alismalarinin yan sira yurt

icinde Ekonomi Bakanhgi, TOBB - Ttir-
kiye Odalar ve Borsalar Birligi ve Antalya
Ticaret Borsasi aracih@yla hedef illerdeki
ticaret ve sanayi odalarindan, Ttirkiye
Lokantacilar ve Pastacilar Federasyonu,
GIMAT - Gida ve Ihtiyac Maddeleri Ankara
Toptancilar Dernegi, TAFED - Tiirkiye
Ascilar Federasyonu, ANFAS'1n yapmis
oldugu anlagmalar ile 25 hedef ilde yaptig
gerceklestirdigi basin ve sektér toplantilar:
aracihgyla; 81 ilden gida toptancilar,
kurumsal satin almacilar, otel ve restoran
zincirleri, sef ve ascilar, sektérel ziyaretci
heyetleriler getirilecek.

%90 DOLULUK ORANI

(Galismalarin, katilimeilarin yiiziinii giil-
diirdiigiinii séyleyen Anfas Genel Miidiirii
Murat Ozer, “Fuar sirasinda yaptigimiz
satiglarda, katilmcilarin yansindan fazlasi,
2018’deki organizasyonda yerini aldi.
Bu ay itibari ile FoodProduct fuarlarimiz-
da yiizde 90 oraninda doluluga ulagmig
durumdayiz. Fuar alanimizda son 7 ada
hala satista. Gida sektériine dair ihracati ve
biiylimeyi hedefleyen tiim firmalarimizi fua-
ra katihmc1 olmaya davet ediyoruz” dedi.

DEV ETKINLIKLER

Fuar kapsaminda diizenlenecek etkilik-
ler sayesinde katilimcilar, en etkili tanitim
imkanina ulasma firsati yakalayacak.
25.FoodProduct kapsaminda TAFED-Ttir-
kiye Ascilar Federasyonu ig birligiyle
Sanayi Sempozyumu, Ustaya Danis Masast
ve ¢ok sayida etkinlik gerceklestirilecek.
FoodProduct’a 6zel organize edilecek Sa-
nayi Sempozyumu ve Ustaya Danig Masasi
ile katihmeci firmalar; mevcut ve yeni ¢ikan
{irlinlerini {ist diizey seflerle bulusturacak.
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CAG

Perakende Rehberi

Perakende sektoru, yapisi itibari ile dinamizmi yuksek, cok parametreli ve ayni cizgide
durmayan yasayan bir organizma gibidir. Bu yluzden firmalarin dijitallesme sureclerinin en
ust seviyede yasandigl zamanimizda, perakende sektort icin en dnemli problem, tekno-
lojik ve inovatif gelismelerin kendine has dinamikleri olan perakende sektorine tam an-
lamiyla uygun olamamasi. Artik tamamen perakendeye gore gelistiriimis ve sunulan her
hizmetin sektordeki bir intiyaca karsilik geldigi bir platform var! Perakende Rehberi...

Perakende Rehberiike

Yerel perakendecilikte dijital donusum basliyor!

miiz teknolojileri ile desteklenmis inovatif
fikirler igeren kolay, hizli, slgeklenebilir
sektorel ¢oziimler sunmasi...

GUNCELLENEN ONLINE veriler olmasi.
Ekraninizi her actiginizda tamamen reel ve
glincel piyasa verileriyle kendinizi kiyasla-

Perakende Rehberi kapali devre hizmet
sunan online raporlama, tedarik, siireg
analiz ve yonetim sistemidir diyebiliriz.

Sistem 2 ana temelde hizmet sunar:

1.si iginde bulundurdugu firmalar ile
pivasa verisi olusturma ve bu veri ile her
firmanin ‘Kendisi vs. Piyasa’ seklinde
kiyaslama imkant sunmasi (Fiyat Endeksi,

Bu iki temelde projeyi
ayristiran noktalar hakkin-

yabildiginizi bir digtiniin!

Burada firmalar “Kendisi” ve “Piya-
sa” seklinde (rakip perakendeci markasi
gormeden) piyasa sartlarina gore neler
satmast gerektigini, kategori, marka, tirlin

da biraz daha detay vere-

cek olursak;
1. olarak piyasa verileri, insan faktérii
arada olmaksizin tam entegre galisan ve

seviyelerine varana kadar ne kadar pahali
ve ucuz olduklarini, piyasanin maximum,
minimum, agirlikh ortalama fiyatlarinin

ne oldugunu, piyasanin trend tirtinleri vs.

Kategori Top N iiriinleri, Neleri Satmaliyim
analizi vs.)...

2.si firmalarin sirket yénetiminde
ihtiyac duyduklari ve her firmanin kendince

¢6ziim {iretmeye calishidi meselelere glinii-  en heyecan verici 6zelligi olarakta ANLIK gorebilirler.
TREND URUNLER oe 501
Top 50 Urindn Clrosunun Piyasa Clrosuna Orane: %11,82

N0 RN AD WATEGORISE ORT. PIYASA FivaT! WAG DEFA Distingi oLDU TOP 60 CIROYA ORANI
1 BIRYAG AYCHCEK YAGI SLT &Y‘;lcﬁ(\‘iﬁl mEmn 19

2 SUTAS TAZE KASAR T00GR KASAR PEYNIRLER wan 2

3 CAYKUR CAY RIZE TURIST 1 kG DOKME CAYLAR FL R 3

4 MEHMET EFENDI TURK KAHVES! 100 GR. TORK KAHVES RSN n

5 CAYKUR TIRYAX) 1000 GR. DOKME CAYLAR BsuN n

6 TORKL TOZ SEXER 5KG FEXER TATLANDIRICI 1908 TL 28

7 COSKUN YUM3D LU L YUMUATALAR WYL 8

8 (LKER MINI HOBEY 100 LD CIKOLATA M 3

9 KNORR BULYON TAVUK 24 LU 240GR BULYOMLAR 45T 8

10 OFGAY 1000 GR CAMLICA FiliZ DOKME CAYLAR F 3RS 3

11 YUDUM AYCICEK YAGI SLT AVCICEK YASH unn 1

12 YUDUM AYCICEK YAG! 41.250T a\'clcn(vm 2NN 0

E} SEX TAZE KASAR TOOGR KASAR PEYNIRLER BN L]

14 SEX SUT TAM YAGLI LT UHT 50T ATATL 16

64

AREL 6KG DAG ESINTISI TOZ DETERIANLAR Bshan

NUTELLA 750 GR KREM CIKOLATA EZME MR 23
TORKL AYCICEX YAGI 5LT AVCICE: vad men o
BALKUPU KUP SEKER 166G SEKER TATLANDIRICI 4un 2
SANA MARG P 6250GR MARGARIN nEL 1
CAYKUR FILIZ 1000GR DOKME CAYLAR T 5
TORKL! SUT TAM YAGL LT UHT 0T AN 9
SUTAS SOZME PEYNIR 500 GR SOZME PEVNIRLER 78N £
KNORR CORBA KREMAL! TAVUK GORBALAR LT 1
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2. olarak firma i¢i dinamikleri ra-
hatlatan bir ¢ok ¢6ziim sunuyor olma-
s1. Bunlardan bazilan ise; Satin Alma
Yonetimi, Insert Yénetimi, Magaza Stok
Talep Yonetimi, Bozuk Stok Yoénetimi,
Magaza Ihtiyag Dagiim Yénetimi ve daha
bir ¢ok ¢ozlim... Ttim bu hizmetler mekan
bagimsiz sekilde online ekranlar ve mobil
uygulama {izerinden, ihtiyaciniz olan ana-
lizlere aninda ulagarak ve bir kag tiklama
ile kolayca kullaniimakta.... Buradaki esas
ayricalik verimlilik esas alinarak sistem
{izerinden sirketinizin magaza ve kategori

@ rerakende Rehberi

uriekbein son 2 aylik 455 dunsmny kyastamal yakid
Toplam Bibpime O
2017 1 Toplam Ciro: S TL
2017 Toplam Clan: 550 74813 TL

-— ® Tarih Aralije 10
Tarih Arsligs: 13

sevilerinde sinirlarint belirleyebilir ve bu
sinirlarin asimin denetleyebilir ve rapor-
layabilirsiniz. Ayrica tedarikgilerinizede
sizinle olan stireglerinizi yénetebilmek
adina, onlara ait 6zel ekranlar sunulmakta
ve prestijiniz arttirlarak, kurumsal bir ha-
fiza olusturulmakta. Sadece 2017 yilinda,
Perakende Rehberi {izerinden yonetilen
ciro 1.079.132.057,33 ve ilgili yilda bu
sistem {izerinden verilen sipariglerin toplam
tutar1 139.911.508,94. Giintimiizde hizla
gelisen piyasa ve rekabet ortaminda temel
sikint1 stoklama, fiyatlama ve konumlan-

WilikiAyiik Marka Paylan Kiyasta

Lutien: Tikdayeuz

A DIRAT: Ragoranmayan Greticser
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dirma gibi hayati parametreleri belirlerken,
miisteri ahigkanliklarini ve bu aliskanliklar-
daki davranig degisikliklerini giincel olarak,
kolay kiyaslanabilir sekilde gérememek ve
buna uygun stratejiyi zamaninda tireteme-
mek. Ge¢misin dogrusu, bugtiniin yanls
olabilir. Bu ylizden yarinin kararlar: sadece
diine goére degil bugiine gérede verilmeli.
Perakende rehberi, her gecen giin fakts-
riyel sekilde biiyliyen ve anlik giincellenen
yapist ile ihtiyaciniz olan her veriyi ihtiya-
ciniz olan anda kolayca 6niiniize sererek,
size bu ekosistemin kapilarini agiyor.
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Hadim yeni magazasini Yenigehir'de acti

Hadim Aligveris Merkezleri, 37.magazasini Bursa'nin
Yenigehir ilgesinde Yeniglin Mahallesi'nde acti. Yenigehir Pro-
tokol tiyeleri, Hadim AVM Yo6netim Kurulu ve Yenigehir halkinin
katilimu ile gerceklesen agilista konusan Hadim Aligveris Merke-
zleri Genel Midiir Vekili Cogkun Bastiirk, Yenigiin Mahallesi'ne
sube agmaktan dolayr mutlu olduklarini ifade ederek, miisteriler-
ine 1999 yilindan bu yana gida ve perakende sektériinde hizmet
verdiklerini styledi.

Kaliteli hizmet anlayisiyla yiiz binlerce miisterisiyle giivenilir
ulusal marka olma hedefine dogru hizla ilerlediklerini aktaran
Coskun Bastiirk “Hadim aligveris merkezleri her noktada hizmet
standardi saglayarak miisterilerine en iyi hizmeti en kaliteli sekilde
veriyor. Her yil miisteri memnuniyeti ve hizmet kalitesini 6n plan-
da tutarak yatirimlarina devam eden Hadim Aligveris Merkezleri
2017 yil itibariyle 18.yilim kutluyor. Yeni subemizin mahallemize
hayirli olmasini temenni ederek, agiligimiza katilarak bizleri onur-
landiran protokol tiyelerimize ve Yenigehir Halkimiza tegekkiir
ediyorum” diye konustu.

“Semt Magazaciligl” devi
Kale Market’'in 8. subesi
hizmete girdi

o

Unye'de “Semt Magazacihg:” adwla hareket eden Kale
Market 10 yilda 8. Sube ile bélgede dikkatleri {izerine gekti.
Golevi Mahallesinde 8. subesini agan Kale Market yogun ilgiyle
karsilagirken, acihs térenine Unye Belediye Bsk. Yrd. Erhan Eren,
AKP lce Baskani Arif Ergiin, Karadeniz Perder Bagkan: Osman
Kalafat ve Yénetim Kurulu Uyeleri Apaydin Market, Hagim Halk
Pazan; Eski Unye Belediye Baskan: Ahmet Arpacioglu, Unye
Kent Konseyi Baskani Musa Ozgiir Kiroglu, ISKUR Hizmet
Merkezi Miidiirii Recep Ozcan, sivil toplum kurulusu temsilcileri
ve daire amirleri katild1.
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Altunbilekler, Cayyolu
subesi musterileriyle bulustu

Altunbilekler, Diinya perakendeciligine damga vuran
mimarisiyle dikkat ceken magazayi devralarak hizmet kalitesini
en tist diizeye tastyacak gérkemli bir yatirima imza att1. 14
Kasim’da Altunbilekler Cayyolu subesi olarak kapilarini acan
magazada, yeniden planlanan {iretim alanlariyla ve ¢alisanlarla
hem sektérde hem de miisteri nezdinde fark yaratilmasi hede-
fleniyor. Acihs etkinlikleri kapsaminda; ATO Bagkar Giirsel
Baran ve Cankaya Kaymakami Kadir Cakir'in katihmiyla,
Altunbilekler'in is ortaklarmnin {ist diizey yéneticileri ve firma
sahipleri icin bir magaza tanitim etkinligi diizenlendi. Tanitim
etkinligine katilan konuklar, canli trio miizik ve birbirinden lez-
zetli ikramlar egliginde keyifli saatler gecirdiler. Tanitim etkinligi
sirasinda, Altunbilekler yénetimince, magaza gezisi diizenlendi
ve konuklara magazanin gida perakendeciliginde nasil bir firsa-
ta doniistiiriilecegi ile ilgili bilgi aktarildi.

altunbilekler:

CAYYOLU

cltunbllekler

5-&-;,’@:@ -
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CAYYOL
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Tekzen 129. magazasini Trabzon Cevahir AVM’de acti

Tiirkiye'nin yiizde 100 yerli sermayeli ve en yaygin ev
glizellestirme perakendecisi Tekzen, bu yilin son magazasini
Trabzon Cevahir AVM'de agt1.

2017 yiinda 15 yeni magaza agarak yili 55 ilde toplam

129 magaza ile kapadiklarini ifade eden Tekzen Genel Miidiirii "

Onur Mertoglu, acilis téreninde yaptigi konusmada; “Trabzon
ilimizde 2. Tekzen magazasin actik. Yeni magazamiz ile Trab-
zon halkina binlerce cesit iirtinii ayni cati altinda sunuyoruz.
Biz yiizde 100 yerli sermayeli bir sirketiz. Tedarikgilerimizi de
yerli tireticilerden secmeye calisiyoruz. Ulkemize yatirim yap-
maya ara vermeden devam ediyoruz. Sirketimiz her yil yiizde
24 bandinda biytiyor. 2017 yilinda da énemli bir biiytime ivm-
esi yakaladik. Istanbul, Ankara, {zmir, Canakkale, Bolu, Nevse-
hir, Sakarya, Erzurum, Konya, Kahramanmaras, Samsun ve
[zmit illerinde toplam 15 yeni magazanin agilisini yaptik. Daha
fazla tiiketiciye ulasmaya calisiyoruz. Yeni yatirimlar yapmaya
devam ediyoruz. Verdigimiz tiriin ve hizmetlerde farkhlagma-
va calisiyoruz. Gerek calisanlarimiz gerekse is ortaklarimizin
biiyiik emeKkleri ile hedeflerimize ulasmaya devam ediyoruz.
2017 yih ig sonuglarimiz da arzu ettigimiz seviyelerde oldu.
“Her ilde bir Tekzen” hedefiyle biiyiimeye, magazalarimizi
Tiirkiye'nin her noktasina tagimaya devam edecegiz” dedi.

“Peynirin Kalbi” Kaya Ciftligi
yeni subesini act

“Peynirin Kalbi” Kaya Ciftligi, yeni subesini Darica Osmangazi
Mahallesinde hizmete acti. Bir miithendislik firmasi tarafindan pro-

jelendirilen ik magaza, asma kat1 ile birlikte, toplamda 240 metreka-

relik bir kullanim alanina sahip...
Yogun bir katihmla faaliyetlerine baslayan magaza, Darica Hay-
vanat Bahgesi'nin alt caddesinde yer alyor.
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SHOW Market’in
22. subesi hizmete acildl

SHOW Market, 22. subesini Zeytinburnu Gékalp’de
actt. SHOW Market Yonetiminin katihmiyla gergeklestir-
ilen agilisa, bolge halkinin da ilgisi yogundu.

Acilsta konusan SHOW Market Yonetim Kurulu
Bagkani Yakup Tas, “Zeytinburnu'nda 5 subeyle hiz-
metlerimize devam ediyoruz. Krizleri firsata ve istihdama
gevirmeye devam edecegiz. Yeni bir konseptle agtigimiz
22. subemiz, Zeytinburnu halkina hayirl olsun” dedi.

Zeytinburnu Gokalp Subesi, 450 metrekare alanda, 3
kasa ve 22 personelle hizmet vermeye bagladi.
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Kek severleri heyecanlandiran
iki farkl lezzet.
Deneyin, Invite Ball Cake ile
yeniligin tadini ¢ikarin.
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ULUSLARARASI YEREL ZINCIiRLER BULUSUYOR 2018 KONFERANSI VE FUARI

Cevreyi saran ve 800 yilda yok olan
naylon posetlere karsiyiz!

TPF, Cevre ve Sehircilik Bakanh@i'nin 'sifir atik’
projesini destekledigini ve Yerel Zincirler Bulusuyor
organizasyonu kapsaminda yapilacak olan yarismada
segilecek olan tasarim bez gantalari kullanarak, bu
gegisi kolaylastiracagini duyurdu. Bu sene onuncusu
dizenlenecek olan YZB 2018'de bu biyUk hareketi
merkeze alarak, hem on yilin en iyilerine yer verecegiz;
hem de tUm katilimcilari gevrelerini genisletirken
gevre icin de iyi bir seyler yapmaya davet edecegiz.
YZB ON'da bulusalim.

pazarlama@yzb.com.tr #YZB2018

0 212 266 81 82 #EniyilerONda TORKIYE FUAR VE KONGRE YONETIMI
PERAKENDECILER
FEDERASYONU

2N
yzb.com.tr @yzbonline @j‘ GLOBUI

BU FUAR 5174 SAYILI KANUN GEREGINCE TOBB (TURKIYE ODALAR VE BORSALAR BIiRLiGi) DENETIMINDE DUZENLENMEKTEDIR.
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Yerli Market Haftasi Fuari’'nda
3000’in Uzerinde B2B ile gorusme rekoru Kirildi!

Istanbul PERDER’in Pin Grup isbirligi ile diizenledigi Yerli Market Haftasi Fuar’nda
3000’in Uzerinde B2B ile gorusme rekoru kirildl.

N R e

i

Istanbul PERDER Baskani
Ramazan Ulu, Yerli Market Haftas
Fuari’'nda yerli zincir marketler ile
Anadolu’daki kiigiik ve orta 6lgekli
tedarikgileri bir araya getirmeyi hedefl-
ediklerini hatirlatti.

Bu yil tigtinctisiinii diizenledikleri
fuarin tahminlerinin {izerinde ilgi
ile kargilagtigini bildiren Ulu, sunlart
soyledi:

“Biz tilkemizin yerel firmalarinin
gliclenmesine, tirettiklerinin bizim
kanalimizla Istanbul’'daki tiiketiciye
ulagsmasina katki sunmak istiyoruz.
Yerli Market Haftasi’ni da bu hedef
dogrultusunda planladik ve {i¢ yilda
¢ok énemli mesafe aldigimizi gérmek-
ten biiyiik bir mutluluk duyuyoruz. Bu
vil fuara 70 firmamiz katihm saglad.
Ozellikle yerli firmalarimizin fuara ilgisi
her gegen yil daha da artiyor. 2 bin
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civarinda B2B gériisme bekliyorduk;
yogun katihm ve ilgi ile say1 yiizde 50
artigla 3 binin tizerine ¢ikt. Sadece bu
sonug bile bize Yerli Market Haftasi
Fuari'nin ¢ok 6énemli bir boglugu dol-
durdugunu gésteriyor.

Fuardaki yogun goriisme trafiginin
varatacagi igbirligi firsatlarimin hem
Anadolu’daki tireticimiz hem bizlerin
hem de Istanbul’daki tiiketicilerimiz
icin ¢ok 6nemli katkilar olacagina
inantyorum.”

Istanbul PERDER Yénetim Kurulu
Baskan Yardimcisi Cemal Ozen ise,
yerli marketlerin Tiirkiye genelinde
3 bin 738 sube ile hizmet verdigini
bildirdi. S6z konusu marketlerin
1509 unun Istanbul PERDER catis
altinda faaliyetlerini siirdiirdiigiinii an-

latan Ozen, sdzlerine sdyle devam etti:

“Bugiin itibariyle Tiirkiye' de her

1000 kisiden biri yerli marketlerde
cahsiyor. Rakip formatlara gére
magaza sayimizin daha az olmasina
ragmen istihdama katkimiz ¢cok daha
fazla. Bizim en biiyiik beklentimiz
adil bir rekabet ortaminin saglan-
mast. Ornegin; raflarimizda bircok
farkh {iriintine yer verdigimiz tedarik
ortaklarimizdan ayni tirtiniin ayn gra-
majlisini bizlere de rakiplerimizle ayni
fiyattan satabilme imkanini saglama-
larini talep ediyoruz.

Ote yandan, sektériimiiz ile ilgili
mevzuat degisiklikleri konusunda
dernegimizin ve tiyelerimizin de
goriiglerinin alinmasini ve hassasi-
yetlerimize kulak verilmesini istiyoruz.

Taleplerimizin karsilik bulmasi
durumunda biiyiiyen ve gelisen Tiir-
kiye ekonomisine katkimizin artarak
stirdiiriilebilirligini saglayabiliriz.”
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Pinar’'dan
“Yuksek Proteinli Yogurt”

Tiirkiye'de yeni kategorilerin kurucusu Pinar; hareketli yasam tarzina
sahip ve dogru beslenmeye 6nem verenlerin uzun siiredir arayista oldugu
yepyeni bir iiriini, “Pinar Protein - Yiiksek Proteinli Yogurt"u, tiiketicilerin
begenisine sundu. Pinar Protein Yogurt “Sade” ve gercek meyve piiresi
iceren, “Muzlu-Yulafl” secenekleri ile tiiketicilerle bulusuyor. Laktozsuz
olma 6zelligi ile sindirime de destek olan tiriin, giiclii protein icerigi ile
dnemli bir ihtiyacin tamamlayicist olacak. 180 gr'lik tekli, kagikli ambalajda
satiga sunulan Pinar Protein Yogurt'un “Sade” ¢esidinde 16 gr, “Muzlu -
Yulafli” gesidinde ise 14 gr protein bulunuyor. Pinar Protein Ailesi'nin yeni
{iyesi Pinar Protein Yogurt; dogru beslenmeyi amaclayan, ara égiinlerde
yiyecek saghkl, keyifli, tok tutan bir alternatif arayan ve hayatinda spora
yer veren herkesin vazgecilmezi olacak.

149 @

Laktozsuz _
Muzlu-Yulafl Yogurt

85 st yogy, %77 it proteini

| PROTEIN
'|6g @ |

0/
/

y Laktozsuz
/ \ Sade Yogurt

1 50t yog, %9 sit profeini

Dardanel’den pratik ve
zahmetsiz Citir Sardalya

Tiirkiye'nin balik uzmani Dardanel, balik keyfini zahmetsizce
yasamanizl saglayan dondurulmus balik gesitlerinden Citir Sar-
dalya'yi sofralara dahil ediyor. Temizlenmis ve ¢itir ¢itir kaplan-
mus sekilde pismeye hazir halde satisa sunulan Dardanel Citir
Sardalya, damak tadina gére kizartilarak va da firinda pisirilerek
tiiketilebiliyor.

Dardanel fabrikasinin da bulundugu Canakkale Bogazi'n-
dan zamaninda avlanan tinlii Gelibolu sardalyalarin lezzetine
lezzet ekleyen 6zel karisimla harmanlayan Dardanel, kilgiksiz ve
zahmetsiz balik ziyafeti sunuyor. Omega 3 ve protein bakimin-
dan zengin sardalyalarin 100 gr'inda yaklagik 12 gr. protein
bulunuyor. Haftada en az iki kez tiiketilmesi énerilen balik,
Dardanel Citir Sardalya ile temizlemesi ya da ayiklamast uzun
siiren zahmetli bir islem olmaktan kurtuluyor.
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Komili Gurme
Zeytinyagi raflara geliyor

Tabiatin mucizesi zeytinyagim 1870li yillardan bu yana
sofralara ulagtiran Komili, Kasim ayindaki ilk zeytin hasadinda
toplanan yiiksek kalite Ayvalik zeytinlerinden tiretilen Komili
Gurme Erken Hasat-Filtresiz Zeytinyagini rafa ¢ikaryor.

Komili Gurme Zeytinyagd: icin, 6zenle toplanan Ayvalik'in
seckin zeytinleri sikildi. Filtrelenmedigi igin agagtaki zeytinin
meyvemsi kokusunu, essiz lezzetini; icindeki zeytin taneciklerini
hem tadarak hem gorerek tiiketicisine hissettirecek.

Komili Gurme segkin damaklar igin sadece 20.000 adet
tiretildi. Zeytinliklerin taze ¢imen kokusunu hala tizerinde tagi-
yan Komili Gurme, Komili'nin ‘ikonik” sisesinde, 6zel kapagiyla
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Dermokil’le guzel yillar

Yeni yila nasil girerseniz tiim seneniz dyle geger! Dermo-
kil bakim setlerinden ilham alin ve tiim yil giizel gérintin.
Yeni yila pinl piril bir ciltle girin!

Dermokil yeni yila 6zel birbirinden avantajh setleriyle,
hem giizelliginize giizellik katacaksiniz hem de enerji dolu
hissedeceksiniz.

Dermokil'in nemlendirici, anti-aging, sa¢ bakimi, bebek
bakimi ve maske setleriyle de yeni yilda yine en giizel siz
olacaksiniz...

Dermokil kil igerikli dogal bakim tirtinleri ile cildiniz ve
saglarinmiz hi¢ olmadig kadar kusursuz ve géz alici olacak. ..

, MASKE
SIVILCE VE SiYAH NOKTA KARSIT

derm Jkil

NATURAL S
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Star Wars ‘Son Jedi’ temall
Vivident UrUnleri kazandiryor

Star Wars karakter gérsellerinin yer aldigi Vivident
Xylit Yesil Nane sise kapaklarindaki sifreyle cekilise
katilan bir Kisi, cift kisilik Star Wars temali San Francisco
gezisi ve yiizlerce talihli birbirinden farkli hediyeler ka-
zanma firsat1 yakalayacak. 28 Subat 2018’e kadar siire-
cek kampanyada, promosyonlu Vivident Xylit Yesil Nane
sise kapaklarindaki sifrelerle; 1 cift 4 gece 5 giinliik San
Franscisco gezisiyle limuzin egliginde Peraluma’daki
Rancho Obi-Wan Miizesi, diinyanin en biiyiik Planetar-
yum'u ve Presidio’daki Lucas Film genel merkezinin de
dahil oldugu San Francisco VIP turunu kazanacak.

6 Mart 2018’de talihlilerin belirlenecegdi kampanyaya
katilim i¢in Vivident Star Wars temal siselerin kapakla-
rindan ¢ikan sifreyi 3915’e veya www.vivident.com.tr/
kampanya adresine géndermek yeterli.

Cam Temizleyici’de
yeni donem...

Viking Temizlik, kes-
fetme merakiyla ¢iktigi
yolda, yenilikci bakis acisi
ile hayatinizi kolaylastiracak
ve temizligi keyifli hale getirecek
bir tirtine daha imza atti. Ustelik
istediginiz her seyi tek bir siseye
sigdirarak. ..

Viking Cam Temizleyici, gelis-
tirilmis Gistiin formiilii ile kullarldig
yiizeylerde kirlere kars: etkili bir ko-
ruma kalkam olusturarak, kirlenmeyi
geciktiriyor ve is yiikiiniizii azaltiyor.
Silikonlu yapist ve antistatik 6zelligi
sayesinde yiizeylerde bir film tabaka-
st yaratan Viking Cam Temizleyici,
su ve kirlerin hizli ve kolayca
akmasini saglarken, kirec leke-
lerinin yiizeylere tutunmasina
engel oluyor.

‘Cila parlakhgi’ teknoloji-
siyle temizlik aliskanliklarinizi
degistiren Viking, kirlenmeyi
geciktirmenin yani sira sagladigi
essiz parlaklik ile g6z alici bir etki
birakmayi bagaryor. Ayrica diin-
vaca {inlii parfiimérler tarafindan
gelistirilen esanslari ile iki farkh
koku (Cool ve Dream) secenegi
sunan Viking, temizlige biiyiile-
yici bir dokunus yapmay: ihmal
etmiyor.
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Yurt Dig1 Ziyaretgi Caligmalan

BAIB - Bati Akdeniz Ihracatgilar Birligi is birligiyle
Bulgaristan, Filistin, Kirgizistan, Kosova, Tunus,
Umman’dan,

BAKA - Bati Akdeniz Kalkinma Ajansi is birligi ile
Kuzey Afrika (MENA), Orta Dogu ve Arap

Yarimadasi bolgesine ait Birlesik Arap Emirlikleri, Katar,
Kuveyt, Suudi Arabistan ve Yemen'den

DEIK - Dis Ekonomik lligkiler Kurulu is birligi ile
iran'dan,

Yurt Igi Ziyaretci Calismalari ATSO - Antalya Ticaret ve Sanayi Odasi tarafindan is
TESK- Tiirkiye Esnaf ve Sanatkarlari Konfederasyonu birligi ve ANFAS'In yurt digindaki acenteleri araciligiyla;
is birligiyle bagl esnaf odalarindan sektér temsilcilerd, Almanya, Arnavutiuk, Bosna Hersek, Brezilya,

Bulgaristan, Cin, Estonya, Hirvatistan, Hindistan, Irak,
iran, Karadag, Kosova, Letonya, Litvanya, Makedonya,
Sirbistan ve Tunus'tan profesyonel ziyaretgi ve alim
heyetleri katilimcilarla bir araya getirilecektir.

TLPF - Tiirkiye Lokantacilar ve Pastacilar Federasyonu
araciligiyla 81 ilden restoran zincirleri,

TAFED - Turkiye Ascilar Federasyonu is birligiyle hedef
illerden sef ve asgilar,

GIMAT - Gida ve Ihtiyag Maddeleri Ankara Toptancilar Dernegi

is birligiyle Ankara'dan gida toptancilari ve satin almacilari,
Ekonomi Bakanligi, TOBB - Tirkiye Odalar ve Borsalar Birligi ve
ATB - Antalya Ticaret Borsasi araciligiyla; hedef illerdeki ticaret ve
sanayi odalarindan sektor profesyonelleri, katiimecilarla bir araya
getirilecekiir.

Ikili [s Gériismeleri

f anfasfoodproduct
8 ANFASFUARCILIK
I

L.J anfas_aec

ANTALYA: 0242 462 2000 www.anfasfoodproduct.com A:i FAS
ISTANBUL: 0212 213 3625 info@anfasfoodproduct.com R
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MA&AZA ANONSU Teslim Edi1oru1.
+VIDEO .INSER'I'
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